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ESTUDIO D or

ESTUDIO CUANTITATIVO SOBRE EXPECTATIVAS RELACIONADAS CON LA
ACTIVIDAD DE LA CONSTRUCCION Y EL MERCADO INMOBILIARIO — Grupo
CONSTRUYA

EOC N2 11 — noviembre 2016 SINTESIS DE RESULTADOS

Periodo del campo. Del 17 de octubre al 23 de noviembre de 2016.

Casos de estudio: Se registraron 330 respuestas.

¢ Cual es su actividad principal? (Guiada)
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ESTUDIO DE OPINION

Ambiente en el cual se llevéd a cabo el campo.

En 2016 el sector de la construccién debié soportar los costos asociados al cambio de la administracion nacional y al
acomodamiento de las principales variables macroecondmicas. Los primeros impactaron negativamente sobre todo en la
inversion en obras publicas. Los segundos afectaron a todas las tipologias de obra. Asimismo, la magnitud del proceso recesivo
se vio potenciada por la elevada base de comparacién que establecié 2015, afio en que la actividad sectorial alcanzé un récord
histérico, debido al impulso que la administraciéon anterior le dio a la obra publica en el marco de un intenso calendario
electoral y al hecho de que por cuarto afio consecutivo la construccion ‘no tenia competencia’ de otras alternativas de

inversion.

Las principales estadisticas sectoriales reflejaron claramente que a lo largo de 2016 el sector de la construccion experimentd un
proceso recesivo, de intensidad moderada a elevada, acompafiando el comportamiento del conjunto de la economia.
Légicamente, al tratarse de un sector productor de bienes de inversion, la magnitud de la contraccién fue superior a la del PBI
total.

Al desagregar por origen de los fondos, surge que la ‘paralisis’ de la inversién publica constituyo el principal factor explicativo
de la disminucién de la actividad sectorial. La inversidon privada también descendié a lo largo del ano, si bien con menor
intensidad que la publica, merced a la inercia de las obras que se habian puesto en marcha durante 2014 y 2015. El fin del cepo
cambiario, la eliminacion de los derechos de exportacion a las principales producciones agropecuarias (reduccidn en el caso de
la soja), la estabilidad del tipo de cambio relevante para el inversor desde julio de 2014 hasta el presente, en un contexto de
aceleracion del ritmo de aumento del nivel general de precios y costos, el aumento de la tasa de interés y la caida de los
ingresos, provocaron la reaparicion de alternativas rentables y seguras a la inversién en construcciéon (algo que no habia
existido en los cuatro afos anteriores), y la disminucidn de la rentabilidad esperada de la inversidn en construccién, al menos
en el corto plazo y hasta tanto se vaya despejando el horizonte de planeamiento, asi como también frenaron el gasto en
refacciones y mejoras. Todo esto se reflejé principalmente en la disminuciéon generalizada de los despachos de insumos al

mercado interno, tanto de los relacionados con la puesta en marcha de obras, como de los vinculados a las terminaciones.

¢Qué esta pasando en la ahora?

Hay algunos indicadores que sefialan que el nivel general de la actividad sectorial podria estar encontrando un nuevo piso.

En primer lugar, los despachos de cemento portland mostraron una importante correccidn en los primeros meses del afio, pero
en agosto-noviembre se recuperaron de manera significativa. Mas alld de la estacionalidad que presenta la serie durante la
segunda parte del afio, es importante resaltar que en enero-julio de 2016 se despacharon en promedio 841,4 mil toneladas por
mes, lo que implicé una caida de 15,2% anual. En cambio, en agosto-noviembre la entrega promedio mensual fue de 993,0 mil

toneladas y la baja interanual fue de 5,9%.

En segundo lugar, hace dos meses que la serie de empleo formal sectorial se esta recuperando (en forma gradual). La cantidad

de puestos de trabajo formales ocupados en la construccidn cayo fuerte entre septiembre de 2015 (maximo de 2015) y enero
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de 2016, periodo en el que se llegaron a perder 57,4 mil puestos de trabajo. Y entre enero y julio del corriente aio se perdieron
otros 5.587 puestos de trabajo formales. Pero, en los Ultimos dos meses disponibles la serie mostré una recuperacién de 9,9 mil
puestos de trabajo, hasta llegar a un total de 374.957 en septiembre, con lo cual mas que se compenso la retraccion observada
a lo largo de enero-julio de 2016.

En tercer lugar, los Ultimos datos referidos al comportamiento de los despachos de asfalto, relacionados esencialmente con la

inversion publica, muestran que la misma se estaria reactivando luego de un prolongado periodo de inactividad.

Respuestas por regic’m. Aclaracion: pregunta con opcidn de respuesta multiple. Los encuestados pueden seleccionar la

cantidad de zonas que deseen.

En esta oportunidad en todas las categorias la mayor proporcién de respuestas correspondio a la regién Buenos Aires. Entre los
Estudios de Arquitectura, 44% de las respuestas fue de Buenos Aires y 32% de Centro. Cuyo, tercera, concentrd otro 14%.

Entre las Inmobiliarias, Buenos Aires represent6 88%. Sélo se lograron otras respuestas en Cuyo (8%) y Centro (4%).

éCual es el ambito fregion/zona donde se desarrollan
la mayoria de sus negocios? (Miultiple®)
Evolucion

—+—BUENOS AIRES —a—CEMNTRO —ae—MEA O —o—PATAGOMIA

Muestra & (marzo huestra 7 Muestra 2 (= bril MMusstra 3 Musstra 10 [Abril Muestra 11
{moviemibre 2013) 2014} [octubre 20143} 2015) {nowiembre 2015) 2016) [{Moviembre 2015}

*Aclaracion metodoldgica: La pregunta fue de opcion de respuesta multiple. Los encuestados podian seleccionar la cantidad de
ZonNnas que dessaran.
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En el caso de los Constructores/ Empresas constructoras, 56% de las respuestas provino de Buenos Aires y 25% de Centro.
Entre los Distribuidores de materiales, respondieron empresas con actividad en Buenos Aires (54%), Centro (25%), Cuyo (24%),
NEA (11%), NOA y Patagonia (7% en cada uno). Y entre los Desarrolladores, 62% dijo actuar en Buenos Aires y 29% en Centro.
No hubo respuestas de esta categoria en NOA y NEA. En tanto, 5% sefalé a Cuyo y otro tanto a Patagonia.

éCudl es el ambito /fregiédn/zona donde se desarrollan la mayoria de sus negocios?
(Multiple™®)
SEGMENTADO POR ACTIVIDAD

Constructor, Distribuidor de
/ Estudio de S i Desarrolladores
Empresa B Inmobiliaria materiales de . _
Arquitectura . inmobiliarios
constructora canstruccion

Zona

BUENOS AIRES
[Cap. Federal, Partidos del GB&,

CENTRO
{Entre Rios, Santa Fe, Cordoba,
La Pampa)
MNEA
[miisiones, Comientes, chaco,
Formosa)
NOA
iy, saita, Tucumdn, stgo,
del Estern, Catarmarca, La Rioja)
CuUYo
{5an Juan, Mendoza, Sam Luis)
PATAGOMIA
[Meugquén, Rio Negro, Chubut,
Santa Cruz, T. del Fuego}

¢Qué segmento impulsa actualmente la demanda en su negocio? Aclaracién: pregunta exclusiva para

Distribuidores de materiales.

La mayoria sefialo a las obras medianas y pequefias nuevas privadas y las refacciones/ampliaciones como los segmentos que
mas impulsaron su demanda. Las primeras tuvieron 41% de las respuestas (aunque fueron menores a las observadas en las EOC
N2 9 y 10) y las segundas otro 37% (crecieron con relacién a abril 16, aunque también cayeron con respecto a nov. '15). Las
obras grandes nuevas del sector privado concentraron 16% de las respuestas (al igual que las refacciones, mejoraron con
relacién a la EOC anterior, pero disminuyeron en términos interanuales). Por su parte, las obras publicas mostraron un
descenso de 26% (nov. '15) y 9% (abr. ’16), a sélo 6% (nov. '16).
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éQué segmento impulsa actualmente la demanda en su negocio?

* La pregunta fue realizada sdlo = los que indicaron
coma actividad “Distribuider de materiales de
construccién”™

Las cbras medianas y pequefias nuevas
del sector privado

Las obras de refaccidon y
ampliacion aumentan al
punto de casi equipararse
con las obras medianas y
pequeiias. También se
observa un crecimiento en las
obras grandes.

La refaccian v ampliacian.

Las cbras grandes nuevas del sector
privado

Las obras publicas (planes de viviendas,
escuelas u hospitales)

Base : 83 casos
e

¢Como diria que evoluciond su actividad en los ultimos doce meses?

Dos tercios de los encuestados consideraron que su nivel de actividad se redujo en los ultimos doce meses (66% de los 330
encuestados). La proporcidn de respuestas negativas alcanzé un nuevo maximo histdrico, superando en 15 puntos porcentuales
al maximo de la EOC N2 10 (abr. '16).

Cabe destacar que 30% de los 330 encuestados (45% de los que indicaron una caida de su actividad), sefialaron que su actividad
descendié 20% o mas en los Ultimos doce meses. Las respuestas positivas bajaron a 17% del total y marcaron un nuevo minimo
histérico. Las respuestas neutrales también disminuyeron, a 18%, y también marcaron un nuevo piso para la serie. La relacion

entre respuestas positivas y negativas descendié a un nuevo minimo histérico de 0,26.
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é Como diria que evoluciono su actividad en los dltimos doce meses? (Guiada)

El dltimo afio estuvo marcado por una fuerte recesian en el
sector; mas de la mitad de los entrevistados adwvirtieron una

merma en su actividad

Disminucidn total: 6626

Crecimiento total: 1725

H Disminuy & mas de 30%

o Disminuy S desde 10% hasta 20%
Se mantuvo igual
Crecid desde 10% hasta 20%

M Crecid mas de 30%

—_—

H Disminuy & desde 20% hasta 30%
o Disminuy o hasta 10%

Crecid hasta 10%:
m Crecid desde 20% hasta 30%

dComo diria que evoluciond su actividad en los udltimos doce meses? (Guiada)

—4—Crecio -B-Se mantuvo igual —d—Disminuyo

* Los wvalores que no suman 100% las diferencias corresponden = casos de “Mo szabe/No responde” y “Otros”
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ESTUDIO DE OPINION

¢Como diria que evoluciond su actividad en los ultimos doce meses? Regiones.

NEA, Patagonia y NOA fueron las regiones que mostraron los resultados mds negativos, con 84%, 80% y 79% de respuestas

negativas, respectivamente.

En NEA solo 12% seiald crecimiento y apenas 4% mantuvo su nivel de actividad. En el caso de la Patagonia, 10% registré
crecimiento 5% mantuvo el nivel de actividad. Y en NOA, 16% indicé que su actividad mejoré y 5% se inclind por el

mantenimiento.

dComo diria que evoluciond su actividad en los dltimos doce meses?
SEGMENTADO POR REGION
Expresado en porcentajes

Se mantuvo igual H Disminuy &

24

19
18 16

16
14
13 10
] -

BUENOS AIRES PATAGOMIA

| Base : 330 casos

* Los wvalores gue no suman 100% las diferencias corresponden a casos de “no sabe/no responde” y "Otros”

En Buenos Aires 18% respondié que su actividad subid en los ultimos doce meses y otro 19% indicé que su nivel de actividad se
mantuvo. En tanto, 61% considerd que disminuyd, lo cual constituyéd un nuevo maximo para la serie. La relacion

positivas/negativas cayé a 0,30 y marcé el ratio mas bajo desde que se lanzd la Encuesta.

En la region Centro las respuestas negativas (disminucion) llegaron a 71% del total. Sélo 13% de los encuestados de la region
registré una mejora de su actividad y otro 16% marcé que la misma se mantuvo. El ratio de respuestas positivas/negativas bajé
a 0,18. Y en Cuyo, las respuestas positivas concentraron 16%, las neutrales 14% y las negativas ascendieron a 70%. El ratio

positivas/negativas en este caso cayo a 0,23, marcando un nuevo minimo histérico.
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DE OPINION

¢Como diria que evoluciond su actividad en los ultimos doce meses? Categorias.

Asi como en 2012-2015 las inmobiliarias enfrentaron una profunda crisis y los demas eslabones mantuvieron un elevado nivel

de actividad o incluso alcanzaron nuevos records, la EOC N2 11 expuso la situacion opuesta.

Las inmobiliarias fueron las mas optimistas. 42% sefialé que su actividad crecié, 19% indicé que se mantuvo y 39% consideré

que disminuyé. Fue la Unica categoria en que las respuestas positivas superaron a las negativas (1,08).

Los Distribuidores de materiales fueron los que mostraron la mayor proporcion de respuestas negativas, que en esta ocasion
llegd a un maximo de 79%. En este caso influyd la caida de la actividad y también la necesidad de disminuir existencias, ante el
aumento del costo del dinero. Sélo 10% sefialé que su actividad fue mejor y otro 11% que se mantuvo. El ratio de respuestas
positivas/negativas descendid a 0,13 (el mas bajo de la serie y el menor entre todas las categorias).

cComo diria que evoluciond su actividad en los Gdltimos doce meses? (Guiada)
Por actividad principal

La actividad que mas sufrid el freno de la economia es la
distribucion de materiales.

Constructor,/Empresa constructora

Estudic de Arquitectura

Inmaoabiliaria

Distribuidor de materiales de construccidn

Desarrolladores inmaobiliarios

H Dis minuy & Se mantuwvo igual N Aumentd

Siguieron los Estudios de arquitectura, con 65% de respuestas negativas, 15% positivas y 20% neutrales. El ratio entre las
ultimas y las primeras fue de 0,23. Entre los Constructores, la proporcion de encuestados que vio crecer su nivel de actividad en
los ultimos doce meses fue de 19%. Otro 20% considerd que el mismo se mantuvo. Y 61% respondié que disminuyd. De esta

forma, el ratio entre ambas respuestas bajé a 0,31.

En el caso de los Desarrolladores Inmobiliarios, las respuestas fueron mas moderadas que en los casos anteriores, si bien no
llegaron a igualar a las de las Inmobiliarias. Crecimiento consideré que tuvo 24% del total, 33% mantuvo su nivel de actividad y

43% sefiald una caida. El ratio positivas/negativas subié a 0,56 en la ultima medicion.
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CONSTRUYA

ESTUDIO DE ©
¢Qué tipologias de obra movilizaron su actividad en los uGltimos 4 meses?

Las obras residenciales (casas y edificios) continuaron liderando el ranking. La vivienda unifamiliar fue la mas elegida, con un
puntaje de 6,7 (leve descenso en comparacion con las encuestas anteriores). La multifamiliar (edificios) se ubicé en segundo
lugar, con 5,6 (leve mejora en relacién a las encuestas previas). Las obras comerciales y publicas alcanzaron puntajes de 5,2

(mantenimiento) y 3,2 (nuevo descenso), respectivamente.

&éQueé tipologias de obra estan movilizando su actividad

en los ultimos 4 meses?(Guiada)
Por favor ordene las siguientes opciones de acuerdo a la importancia que Ud. les asigne, siendo 10
“Muy importante” y 1, “Nada importante”.

“Mivel de importancia™

Posicidn periodo anterior

Vivienda Unifamiliar

Edificios

Comercial

CObra pablica

Base: 330 casos

¢Como cree que evolucionara su actividad en los proximos doce meses? Total.

Contundente optimismo exhibieron los actores de la cadena de valor con relacién al futuro préximo, repitiéndose lo observado
en la EOC N2 9 (nov. "15). De los 330 respondentes, 57% considerd que su nivel de actividad crecerd en los préximos doce
meses. Poco mas de la mitad de estos encuestados se inclind por una recuperacidn de hasta 5% y el resto considerd que el
crecimiento sera de 5% a 10%. En tanto, 23% considerd que la actividad se mantendra sin cambios y sélo 18% se incliné por
una nueva caida de la actividad. El ratio de respuestas positivas/negativas subidé a 3,17 (valor sélo superado en nov. '15,

cuando llegé a 3,27).
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ESTUD

SCOmMo cree que evolucionara su actividad en los proximos doce meses?
(Guiada)

El sector se cbhserva optimista hacia el futuro: mas de la mitad
considera que la actividad va a aumentar.

Total disminuira: Total aumentara:
189 57%

B Creo gue la actividad disminuira un 105%

m Creo que la actividad disminuira un 5%
Creo que la actividad se mantendrd en los niveles actuales
Creo que la actividad aumentara un 5%

B Creo gue la actividad aumentara un 10%:
Mo lo s&f no contesto

cCOmo cree que evolucionara su actividad en los proximos doce meses?
(Guiada)

Creoc quela Creo que la Creoc quela Creo que la Creo quela Mo lo sé f No
actividad actividad actividad se actividad actividad contesto
disminuird un disminuira un mantendra en aumentaraun aumentara un
10% 5% los niveles 5% 10%
actuales

=p=nov-15 w=llsgbr-16 =sesnov-16
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ESTUDIO DE ©

¢Como cree que evolucionara su actividad en los préoximos doce meses? Categorias.

Nuevamente sobresalieron las respuestas de las Inmobiliarias, ya que 88% considerd que su actividad crecera en los préximos
doce meses y el resto que se mantendra. No hubo respuestas negativas. Y los Desarrolladores las acompaiiaron, con 67% de

respuestas positivas, 24% de neutrales y sélo 10% de negativas. En esta categoria, el ratio positivas/negativas subié a 6,70.

Entre los Distribuidores de materiales, 59% se inclind por el crecimiento y sélo 17% por una disminucién. El ratio en este caso
fue de 3,47. Entre los Constructores, 49% considerd que la actividad crecera, 30% que se mantendra y 21% que disminuira. La
relacidn entre positivas y negativas se ubicd en 2,33. Por su parte, entre los Estudios de arquitectura, las respuestas positivas
equivalieron a 52% del total, las neutrales a 29% y las negativas a 19%. En este caso, el ratio entre positivas y negativas se ubicé
en 2,74.

¢ Como cree que evolucionara su actividad en los proximos doce meses?
(Guiada) Por actividad principal

La actividad inmobiliaria presenta el mayor nivel de optimismo

Constructor/Empresa constructora

Estudio de Arguitectura

Inmobiliaria

Distribuidor de materiales de construccion

Desarrolladores inmobiliarios

W Disminuwira 5e mantendra igual N Aumentara
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Y ahora, pensando en el lanzamiento de los nuevos créditos hipotecarios, ¢como cree que
influiran en su negocio...? UVI/UVA — PROCREAR - Créditos Hipotecarios.

La mayoria de los encuestados considera que incidirdn positivamente, proporciéon que crece a medida que se extiende el
periodo de alcance de la medida. Los préstamos PRO.CRE.AR son los que generan mas expectativas en el corto plazo. En
cambio, en el mediano y largo plazo son los Créditos hipotecarios en general y los préstamos indexados por costo de

construccién del m2 (UVI) y por inflacion (UVA), los que se espera que tengan mayor impacto.

¥ ahora pensando en el lanzamiento de los nuevos creditos hipotecarios,
LCcOMO cree gue influiran en su Nnegocio...? UVI/UWVA — PROCREAR — Créditos
Hipotecarios

Impacto de nueva limea de crédibos: Todos los créeditos

Corta plazo
Se espera gue estos

créditos empiecen a
tener impacto luego
de un afo.

Medamno plazo

Largo plazo

o Muy positivamente Fositivam ente

o Megstivamente m Muy negativamen te

Cormo plazoe: Prdsimaos 12 mesas
riedianc plazo: de 1 & 2 afics Base : 330 casos,
Largo plazo:r mas de 2 sfios

¥ ahora pensando en el lanzamiento de los nuewvos créeditos hipotecarios,
sCcOMO cree gue influiranm en su negocio...? UVI/UWVA — PROCREAR — Creditos
Hipotecarios

Impacto al corto plazo Impacto al mediano plazo

Cr&ditos Crédinos
Hipotecarios Hipotecarios

LAY L LT [N TN

PROCREAR es el gue genera mas
expectativas en el corto plazo, pero en el
mediano v largo, son los Créditos
Hipotecarios v UWI de los gue se espera um
mayor impacto.

Corto plazo: Fraximos 12 meses
ra=diano plazo: d= 1 a 2 afios
Largo plaro: mas de 2 afios

Basa : 330 casos |
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ESTUDIO DE OPINION

En relacion a la Ley de blanqueo de capitales, écomo cree que sera el impacto en el sector?

Casi la mitad de los encuestados considerd que el blanqueo de capitales va a tener un impacto ‘positivo’ en el sector (49%) y los

que creen que sera ‘muy positivo’ represento otro 7%.

En relacion a la Ley de blanqueo de capitales, écdmo cree gue serd el impacto
en el sector?

Mas de la mitad de los
encuestados considera que el
blangueo de capitales va a
tener un impacto positivo en el
sector

T

1% 296
T T T L T

Tendra un Tendra un Mo tendra ningdn Tendra un Tendra un Mo sabe/no
impacto muy impacto positivo impacto impacto negstivo impacto muy contests
positivo en =l negativo

sector

| Base : 330 casos

éCuales de las siguientes condiciones le facilitan actualmente llevar adelante su negocio?

Nuevamente los encuestados refirieron como principal facilitador del negocio al ‘crecimiento de la actividad econémica’. El

puntaje promedio fue de 6,50.

En segundo lugar, con 6,34, se ubicd ‘crecimiento de las obras privadas’ y, a medida que el nuevo escenario se va consolidando,
la ‘falta de alternativas rentables donde invertir los pesos argentinos’ va perdiendo posiciones relativas. En esta ocasién, quedé

en el tercer lugar, con un promedio de 6,22.

Detrds se ubicaron ‘mayor financiamiento’, ‘mayor rentabilidad’ y ‘disminucion del precio del metro cuadrado (ddlares)’ se

mantuvieron en las mismas posiciones que en la EOC anterior, con puntajes promedio de 6,20, 5,81y 5,74.

Por detras quedaron ‘las otras alternativas de inversion son muy riesgosas’, ‘mayor obra publica’, ‘corriente migratoria/
crecimiento poblacional en la zona donde Ud. desarrolla su actividad’ y ‘radicacion de industrias en la zona donde Ud.

desarrolla su actividad’.
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CONSTRUYA

La opcion ‘crecimiento de la actividad econdmica’ fue la mas elegida por Estudios de arquitectura y Desarrolladores
inmobiliarios. En cambio, los Constructores consideraron que la principal es la ‘falta de alternativas rentables donde invertir los
pesos argentinos’. Y entre las Inmobiliarias, ‘mayor financiamiento’, al tiempo que entre los Distribuidores de materiales, la mas

elegida fue ‘crecimiento de las obras privadas’.

¢ Cuadles de las siguientes condiciones son las que le facilitan actualmente llevar

adelante su negocio? (Guiada)
Por favor ordene las siguientes opciones de acuerdo a la importancia que Ud. les asigna, siendo 10
“Muy importante” y 1, “Mada importante®.

Posicion periodo

Puntaje Posicion .
! anterior

Crecimiento de la actividad econgémica

Crecimiento obras privadas
Falta de alternativas rentables donde invertir los pesos
argentinos
Mayor financiamiento
Mayor rentabilidad
Disminucion del precio del metro cuadrado (en dolares)

Mayaor obra publica

Las otras alternativas de inversion son muy riesgosas
Corriente migratoria/ crecimiento poblacional en la zona
donde Ud. desarrolla su actividad
Radicacién de industrias en la zona donde Ud. desarrolla
su actividad

Mo se observan grandes variaciones en los facilitadores con
respecto a la medicion anterior.

Base: 330 casos. Todas las actividades
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CONSTRUCTOR/EMPRESA CONSTRUCTORA

éCuales de las siguientes condiciones son las que le facilitan actualmente llevar

adelante su negocio? (Guiada)
Por favor ordene las siguientes opciones de acuerdo a la importancia gque Ud. les asigna, siendo 10
“Muy importante” vy 1, “Nada importanta®.

Posicion periodo
anterior

Falta de alternativas rentables donde invertir los pesos
argentinos

Crecimiento obras privadas
Crecimiento de la actividad econdmica
MMayor financiamiento

Mayor rentabilidad

Disminuciaon del precio del metro cuadrado (en délares)
Mayor obra publica

La=s otras alternativas de inversidn son muy riesgosas
Radicacion de industrias en la zona donde Ud. desarrclla su
actividad
Corriente migratoria) crecimiento poblacional en la zona
donde Ud. desarrolla su actividad

Base: 75 casos.

| COMSTRUCTOR/ENMPRESA COMNSTRUCTORMA |

LV I s IR N 1 B O I I

ESTUDIO DE ARQUITECTURA

cCuales de las siguientes condiciones son las que le facilitan actualmente llevar

adelante su negocio? (Guiada)
Por favor ordene las siguientes opciones de acuerdo a la importancia gque Ud. les asigna, siendo 10
“MMuy importante” vy 1, “NMada importante™.

Posicion periodo

anterior

[&]

Crecimiento de la actividad econdmica

Crecimiento ocbras privadas
Falta de alternativas rentables donde inwvertir los pesos
argentinos

MMayor financiamiento

Disminucidon del precio del metro cuadrado (en ddlares)
Mayor rentabilidad
Las otras alternativas de inversigon son muy riesgosas

Caoarriente migratoria/ crecimiento poblacianal en la zona
donde Ud. desarralla su actividad
Mayor obra pablica
Radicacidn de industrias en |la zona donde Ud. desarrclla
su actividad

| ESTUDIO DE ARQUITECTURA |

W ow <@ Wk Brow
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CONSTRUYA

INMOBILIARIA

dCuales de las siguientes condiciones son las que le facilitan actualmente llevar

adelante su negocio? (Guiada)
Por favor ordene las siguientes opciones de acuerdo a la importancia gque Ud. les asigna, siendo 10
“MMuy importante” y 1, “Nada importante®™.

Posicion periodo

P taj A
B anterior

Mayor fimanciamiento

Crecimiento de la actividad econdmica
Disminucion del precio del metro cuadrado (en
dalares)

Falta de alternativas rentables donde invertir los pesos
argentinos
Mayor obra pablica
mMayor rentabilidad
Crecimiento obras privadas
Las otras alternativas de inversidn son muy riesgosas
Corriente migratoria/ crecimiento poblacional en la
zona donde Ud. desarrella su actividad
Radicacian de industrias en la zona donde Ud.
desarrolla su actividad

| INMOBILIARLA |

DISTRIBUIDOR DE MATERIALES DE CONSTRUCCION

¢ Cuadles de las siguientes condiciones son las que le facilitan actualmente llevar
adelante su negocio? (Guiada)
Por favor ordene las siguientes opciones de acuerdo a la importancia gque Ud. les asigna, siendo 10
“Muy importante” y 1, “Nada importante®.

Posicion periodo
anterior
Crecimiento obras privadas
Crecimiento de la actividad econémica
Mayor financiamiento
Falta de alternativas rentables donde invertir los pesos
argentinos
Mayor obra publica
Mayor rentabilidad

Disminucion del precio del metro cuadrado (en dalares)

Las otras alternativas de inversidn son muy riesgosas

Corriente migratoria/ crecimiento poblacional en la zona donde
Ud. desarrolla su actividad
Radicacion de industrias en la zona donde Ud. desarrolla su
actividad

Base: 83 casos.

| DISTRIBUIDOR DE MATERIALES DE CONSTRUCCION |

p) alffilhs .
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CONSTRUYA

DESARROLLADORES INMOBILIARIOS

édCuales de las siguientes condiciones son las que le facilitan actualmente llevar
adelante su negocio? (Guiada)
Por favor ordene las siguientes opciones de acuerdo a la importancia gue Ud. les asigna, siendo 10
“Muy importante” y 1, “Nada importante”.

Posicion period

Indicador Posicign HEREE . =

anterior
Crecimiento de la actividad econdmica
Falta de alternativas rentables donde invertir los pesos

argentinos
Mayor financiamiento
Mayor rentabilidad
Crecimiento obras privadas

Disminucidn del precio del metro cuadrado (en dalares)
Las otras alternativas de inversion son muy riesgosas

Mayor obra publica
Corriente migratoria/ crecimiento poblacional en la zona
donde Ud. desarrolla su actividad
Radicacion de industrias en la zona donde Ud. desarrolla
su actividad

| DESARROQLLADORES INMOBILIARIOS |

éCuales de las siguientes condiciones son las que le facilitan actualmente llevar
adelante su negocio? (Guiada)
EVOLUCION RANKING

POSICIOMN
FACILITADORES

Mar—l-ll-cht-l-lI- Abr-1% | Mow-15 | Abr-16

Crecimiento de la actividad econdemica 4 5 3 =

Falta de alternativas rentables donde invertir los pesos argentinos 1 1 1 1

Crecimiento de obras privadas z 2

Mayor financiamiento

Mayor rentabilidad

Disminucidn del precic del metro cuadrada {en délares)

Las otras alternstivas de inversion son muy riesgosas

Mayor cbra pdblica

Corriente migratoria/ crecimiento poblaciconal en la zonz donde Ud.
desarrolla su actividad

Radicacion de industrias en |z zona donde Ud. desarrolla su
actividad

-~ %‘.
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CONSTRUYA

ESTUD

¢Cual considera que es actualmente la principal dificultad para llevar adelante su negocio?

Al igual que en abril 2016 y marzo 2014, luego de las correcciones macroecondmicas (impacto de la depreciacion del peso), la
primera posicion la ocupd el ‘mayor costo de construccion’, con un promedio de 7,92. En tanto, ‘menor financiamiento’ se
mantuvo en segundo lugar, con un promedio de 7,85. Y retornd al tercer lugar la ‘presién impositiva’, con un puntaje promedio
de 7,70.

Mas alld de los resultados agregados, es importante destacar que a nivel de categorias hubo divergencia total en cuanto a la
principal dificultad para llevar adelante negocios. Los Constructores sefialaron como principal dificultad a la ‘presion
impositiva’. Los Estudios de arquitectura al ‘mayor costo de construccién’. Las Inmobiliarias al ‘menor financiamiento’. Los
Distribuidores de materiales a ‘menor inversién en obras privadas’. Y los Desarrolladores a la ‘menor demanda’ en general.
Finalmente, ‘incertidumbre por el tipo de cambio’ l6gicamente dejé de ser una dificultad. En la EOC N2 11 cayd a la 10° posicidn
del ranking (5,79). Detras de esta respuesta sélo quedaron 'inseguridad juridica’ y ‘menor disponibilidad de terrenos para la
construccion’.

¢ Cual considera gue es actualmente la principal dificultad para llevar adelante
su negocior? (Guiada)
Por favor ordene las siguientes opciones de acuerdo a la importancia gque Ud. les asigna, siendo 10
“Muy importante” y 1, “Nada importante”.

Posicion periodo
anterior
Mayor costo de construccion
Menor financiamiento
Presion impositiva
Menor demanda
Menor Inversion en obras privadas
Aumento del precio del metro cuadrado (en dalares)
Costo de los terrenos
Menor inversian de obras plblicas
Falta de alternativas rentables donde invertir los pesos
argentinos
Incertidumbre por el tipo de cambio
Inseguridad juridica
Menor disponibilidad de terrenos para la construccion

El costo de construccion sigue siendo el obstaculo mas importante, seguido
por la falta de financiamiento. «Presidn impositiva®», «Menor inversion en
obras privadas®, €« Menor inversion en obras publicas» y «Falta de
alternativas rentables donde invertir los pesos argentinos®» son las
dificultades que ganaron posiciones en el ranking.

- %‘.
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CONSTRUCTOR/EMPRESA CONSTRUCTORA

éCual considera que es actualmente la principal dificultad para llevar adelante
su negocio? (Guiada)
Por favor ordene las siguientes opciones de acuerdo a la importancia gue Ud. les asigna, siendo 10
“Muy importante” y 1, “Mada importante”.

Presion impositiva
MMayor costo de construccidn
Menor financiamiento

Aumento del precio del metro cuadrado (en ddlares)

Costo de los terrenos
Menor demanda
Menor Inversion en cbras privadas

[T I SR T A

Menor inversion de obras pablicas
Falta de alternativas rentables donde invertir los pesos
argentinos

=
=]

MMenor disponibilidad de terrenos para la construccidn

"
0o

Incertidumbre por el tipo de cambio

-
[=]

Inseguridad juridica

COMNSTRUCTOR/EMPRESA CONSTRUCTORA

ESTUDIO DE ARQUITECTURA

éCual considera que es actualmente la principal dificultad para llevar adelante
su negocio? (Guiada)
Por favor ordene las siguientes opciones de acuerdo a la importancia gue Ud. les asigna, siendo 10
“Muy importante” y 1, “Nada importante”.

Posicion periodo
anterior
Mayor costo de construccion
Menor financiamiento
Menmor Inversidén en obras privadas
Costo de los terrencs
Aumento del precio del metro cuadrado (en ddlares)
Presion impositiva
Menor demanda
Falta de slternativas rentables donde invertir los pesos
argentinos
Incertidumbre por el tipo de cambio

Inseguridad juridica
Menor disponibilidad de terrenos para la construccian

Menor inversidn de obras publicas

ESTUDIO DE ARQUITECTURA

. 4%3- v
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CONSTRUYA

INMOBILIARIA

éCual considera que es actualmente la principal dificultad para llevar adelante
su negocio? (Guiada)
Por favor ordene las siguientes opciones de acuerdo a la importancia gue Ud. les asigna, siendo 10
“Muy importante™ vy 1, “Nada importante®.

Posicion periodo
anterior
Menor financiamiento
Mayor costo de construccion
Presion impositiva

Menor demanda

Aumento del precio del metro cuadradoe (en ddlares)

Costo de los terrenos
Inseguridad juridica

Menor Inversicon en obras privadas

Incertidumbre por el tipo de cambio

Menor inversion de cbras pablicas
Falta de alternativas rentables donde invertir los
pesos argentinos
Menor disponibilidad de terrenos para la
construccian

Base: 26 casos

INMOBILIARLS

DISTRIBUIDOR DE MATERIALES DE CONSTRUCCION

éCual considera que es actualmente la principal dificultad para llevar adelante
su negocio? (Guiada)
Por favor ordene las siguientes opciones de acuerdo a la importancia que Ud. les asigna, siendo 10
“Muy importante” vy 1, “Mada importante”.

Posicion periodo
anterior
Menor Inversion en obras privadas
Menor demanda
Fresidn impositiva
Mayor costo de construccicon
mMenor financiamiento

Aumento del precio del metro cuadrado (en dalares)

MMenor inversion de obras pablicas

Costo de los terrencs

Falta de alternativas rentables donde inwvertir los pesos
argentinos
Incertidumbre por el tipo de cambio

Inseguridad juridica

P enor disponibilidad de terrenas para la construccican

Base: 83 casos

DISTRIBUIDOR DE MATERIALES DE CONSTRUCCION
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CONSTRUYA

DESARROLLADORES INMOBILIARIOS

éCual considera que es actualmente la principal dificultad para llevar adelante
su negocio? (Guiada)
Por favor ordene las siguientes opciones de acuerdo a la importancia que Ud. les asigna, siendo 10
“Muy importante” y 1, “Nada importante”.

Posicion periodo
anterior
Menor demanda
Menor financiamiento
Mayor costo de construccidon
Presion impositiva
Costo de los terrencs

Awumento del precio del metro cuadrado (en dalares)

Menor disponibilidad de terrenos para la construccicon

Incertidumbre por el tipo de cambio
Menor inversion de obras publicas
Inseguridad juridica
Menor Inversion en obras privadas
Falta de alternativas rentables donde invertir los pesos

argentinos
Base: 21 casos

| DESARROLLADORES INMOBILIARICS |

¢Qué sector movilizé la construccidn en su region en los ultimos cuatro meses?

En la EOC N2 11, entre 330 encuestados fueron los sectores ‘Agropecuario’ y ‘Comercio’ los que mas movilizaron a la
construccién en su region en el periodo de referencia. El sector ‘Agropecuario’ recuperé el liderazgo, al concentrar 20% de las
respuestas (+2 pp en relacidn a abril 2016) y ‘Comercio’ bajé al segundo lugar, con 19% (-2 pp). Detrds se ubicaron ‘Servicios
(excepto Turismo)’, con 12% (-2 pp), ‘Industria’, con 11% (-1 pp), ‘Turismo’, con 9% (sin cambios), ‘Gobierno’, con 8% (-3 pp) y
‘Mineria’, con 3% (+1 pp). ‘Otros sectores’ cubrié 18% de las respuestas (+5 pp).

En la regidén Buenos Aires, los sector que mas movilizaron a la construccidn en su regién en los ultimos cuatro meses fueron
‘Comercio’ (20%), ‘Otros’ (20%) y ‘Servicios (excepto Turismo)’ (16%). En Centro fue el sector ‘Agropecuario’ el que cubrié la
mayor parte de las respuestas, con 45%. ‘Comercio’ y ‘Otros’ acompafiaron desde atras. En la region Cuyo predominaron los
sectores ‘Comercio’ y ‘Otros’, 18% del total cada uno, e ‘Industria’, con 16%. En la region NOA lideré el sector ‘Agropecuario’,
con 26% del total. Luego, con 16% cada uno, se ubicaron ‘Comercio’ y ‘Otros’. En el NEA, ‘Comercio’ fue primero, con 32%, y
‘Agropecuario’ fue segundo, con 28%. En la Patagonia, fueron los sectores de ‘Otros’, con 30%, y ‘Comercio’ y ‘Turismo’, con
20% cada uno, los principales tres sectores dinamizadores de la actividad. El sector de Mineria recibio entre 10% y 11% de las
respuestas en las tres regiones cordilleranas, NOA, Cuyo y Patagonia.

- Aﬁ».
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£Queé sector esta movilizando la construccion en su region
en los ultimos 4 meses? {(Guiada)

. Industria Mineria .
Comercios El sector agropecuarioc desplaza a los
112 3% . . ..

15% comercios del primer lugar, principalmente

en la regién Centro.

Sector
Gubermamen
tal
B%:

Medicion anterior

Industria  Mineria

Sector 125

servicios o

Turismo terciario 21
9% {excepto
Turismo)

122

Comercios

Base : 330 casos terciaria

[excepto
S0 Turisma)
1%

Base : 390 casos
e

éQue sector esta movilizando la construccion en su region
en los dltimos 4 meses? (Guiada)
En porcentajes

B Agropecuarno B Comercios
W Industria | Mineria
= Otros B Sector Gubernamental

16

11) 111111

Buemos Sires Centro MOA Cunro Fatagonia
Base: 187 Base: 85 Base: 19 Base: 50 Base: 20

Base : 330 casos |
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CONSTRUYA

ESTUDIO DE OPINION

Excluyendo el precio, al momento de elegir una vivienda para vivir, é{qué importancia cree

gue tiene para el consumidor final cada uno de los siguientes atributos?

En la ultima medicién los Estudios de Arquitectura y las Inmobiliarias consideraron a la seguridad como el atributo mas
importante al momento de elegir una vivienda para vivir (ademas del precio). En segundo lugar colocaron a la ubicacion y en

tercer lugar a la calidad.

Excluyendo el precio, al momento de elegir una vivienda para vivir,
éque importancia cree que tiene para el consumidor final cada uno

de estos atributos?* (Guiada)
Por favor califiguelos de 1 a 10, siendo 1 MNada importante y 10 Muy importante.

Ranking

Muestra 11 Muestra 10 Muestra 9 Muestra 8 Muestra 7 Muestra & Muestra 5 Muestra 4

[rowiembre
2013)

[rowiembre

2015) [abril 2015)  [Octubce 2014)  (Marzo 2014)

{Hulo 2013)

SEGURIDAD
UBICACION
CALIDAD
AMBIENTES

ILUMINACION

ACCESO A
TRAMNSFPORTE

EMERGETICO/AHOR
RO

AMENITIES

* La pregunt=a fue realizada s4lo a los gue indicaron como actividad “Estudio de arquitectura”™ o “Inmaobiliaria™

¢En qué fase o etapa de construccion estan sus proyectos?

En todos los casos, Constructores y Estudios de arquitectura, la mayor proporcién de respuestas la recibié la etapa de
‘proyecto/aprobacidn/inicio’ (29% y 38%, respectivamente). ‘Terminacion/finalizando’ ocupé el segundo lugar (27%, 30%),
‘Avanzada’ se ubico en el tercero (25%, 22%) y ‘no tengo proyectos’ quedd en ultimo lugar (19% y 11%, con importante suba en

ambos casos en relacién a noviembre de 2015).

Car s) affes A 4
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CONSTRUYA

¢En gqué fase o etapa de construccion estan sus proyectos? (Guiada)

Comparado con el afio pasadao, hay menos proyectos en
marcha, sobre todo en las empresas constructoras.

SLUdIOs Oe arg = a
DI D a——sLBbind

Parcentaje calcwlado sobre ef total de proyectos

38%38%

Froyecto, Avanzada En Mo tengo Prayecto) Avanzrads En Mo t=ngo
Aprobacidn/ terminzciones/  proyectos en Aprobacion/ terminaciones, proyectos en
Inicio Finzalizando este momento Inicio Finalizandas este moments

2015 2016 3015 015

2015 w2016 Base: 85 casos  Base: 70 casos Base : 105 casos  Base : 84 casos.
Proyectos: 219 Proyectos: 173 Proyectos: 301 Proyectos: 225

* La pregunta fue realizada sodlo a los que indicaron como actividad "Estudio de Arquitectura”® o "Constructor/Empresa
constructora”

Costo de construccion en dolares en los proximos doce meses.

La mayor parte de los encuestados consideréd que crecera: 61% (+15 pp respecto a noviembre del afio pasado). También
aumento, levemente, la proporcidn de los que creen que se mantendra igual: de 25% a 26% del total (+1 pp). A la inversa,
descendié la proporcidon de los que creen que descendera, de 20% a sélo 7% del total (-13 pp). En todas las regiones
predominaron las respuestas referidas a un aumento del costo de construccion en délares para los préximos 12 meses. Pero
fue en las regiones Patagonia y Centro donde la participacion de esta respuesta fue superior: 65% y 64%. En NOA llegd a 63%,
en Buenos Aires a 62% y en Cuyo a 60%. SAlo en el NEA quedd por debajo de 60% (52%).

- %‘.
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cComo cree que evolucionara el costo de construccion en dolares en los
proximos doce meses? (Guiada)

—+—Crecera "-Se mantendra igual ——Disminuira

En esta medicidon las expectativas
del alza de los costos de
construccion alcanzaron su pico
maximo.

Muesra 2 Musswa 2 Muestra 24 Muesva S Muestra & Muesoma 7 Musstra & Muestra 9 Musstra 10 Muestra 11
[Octubre ({Marzo Hulic 2013) [Moviembre (Marzo [(Octubre  [=bril 2015) (nowviembre [(Abri 2005] (Moviembre
2012) 2013) 2013) 2014) 20 14) 2015) 2016)

* Los walores gque no suman 100% las diferencias corresponden 2 casos de “no sabe/no responde” v “Otros”

sComo cree que evolucionara el costo de construccion en dolares
en los proximos doce meses?
SEGMENTADQO POR REGIOMNM

Patagonia es la region gue mas espera
aumentos y la gue mas incertidumbre
presenta

M Crecera S5e mantendra igual M Disminuira
L= A E39: 55%

16%

= = . .
BEUENOS AIRES M EA PATAGOMN LA
Base: 187 Base: 20

* Los walores gque mo sumamn 100% las diferencias corresponden a casos de “no sabe/no responde” y "Otros”
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CONSTRUYA

ESTUDIO DE OPINION

Costo de los materiales de construccion en délares en los préoximos 12 meses.

La mayoria de los encuestados consideré que aumentard el costo de los materiales en ddlares (70%). Este guarismo resulté 14
pp mayor al de noviembre. Otro 19% se inclind por el mantenimiento (-3 pp) y solo 6% considerd que caera (-7 pp). En todas las
regiones una amplia mayoria considerd que el costo de los materiales en délares aumentara en los préximos doce meses. NOA,
Cuyo y Centro marcaron los maximos, con 74%, 74% y 73%, respectivamente. En tanto, en Buenos Aires y NEA, 70% y 68% se

inclind por esta opcidn. El piso de respuestas referidas a un aumento fue de 65% en Patagonia.

é¢Como cree que evolucionara el costo de los materiales de construccion
en dolares en los proximos doce meses? (Guiada)

——Crecera Se mantendra igual =i—Disminuird

Muestra 2 Muestra 3 Muestra 4 Muesra 5 Muestra & Muestra7  Muesra 8 Muestra 3 Muestra 10 Muestra 11
[Octubre (Marzo  (Julic 2013) (Moviembre  (Marzo [Octubre  (sbrl 2015) (noviembre [(Abril 2016) (Moviembre
01) 2013) 2013) 2014) 2014) 2015) 201E)

* Los valores que no suman 100% |as diferencias corresponden 2 casos de “no szbe/no responde” y “Otroz”

Lator Cer 1.
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CONSTRUYA

ESTUDIO DE OPINION

¢Como cree que evolucionara el costo de los materiales de construccion
en dolares en los proximos doce meses?
SEGMENTADO POR REGION

B Crecera e mantendra igual M Dizminuirad

6% 7% &% . 5% a9 59
] ] I 1 l

BUENOS AIRES M EA MOA Cuyo PATAGOMIA

Base: 137 Base: 25 Base: 19 Base: 50 Base: 20

* Loz valores que mo suman 100% las diferenciaz corresponden a casos de “no sabe/no responde” v “Otros”

Valor del metro cuadrado en dodlares para los proximos doce meses.

Los encuestados también consideran que el valor del metro cuadrado en délares crecera en los proximos doce meses. En la EOC
N2 11, 66% (+15 pp respecto a nov. '15) expresod que el precio del metro cuadrado crecerd en los proximos doce meses. Récord
de la serie. A la inversa, descendid a 8% la proporcion de encuestados que considera que ‘disminuira’ (-7 pp respecto a nov.
’15). En el medio, 22% sefialé que el mismo se mantendrd igual. Este grupo disminuyd 5 pp en importancia respecto a
noviembre del afio pasado. En todas las regiones la mayoria de los entrevistados espera un alza del valor del metro cuadrado.

Entre 60% (NEA) y 70% (Cuyo).
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CONSTRUYA

dComo cree gue evolucionara en dolares el valor del metro cuadrado
en los proximos doce meses? (Guiada)

+—LCrecerd —— 52 mantendra igual —— Disminuird

En esta medicidn, las expectativas del
alza del valor del metro cuadrado
alcanzaron su pico maximo.

Muestra 2 Muestra 2 hAuestrs 4 Puestra 5 RFiusstrs & Muestra 7 Musstra 3 hiuestra 9 MMusstra 10 Muestrs 11
[Octubre [Marzo Hulic 2013) [Moviembre (Mlarzo [Octubre  [2bril 2015) [noviembre [Abril 2015) (Moviembre
HO1F) 2013) 2013) 2014) 2014} 2015} 2018])

* Los walores gue no suman 100% las diferencias corresponden 2 casos de “no sabe/no responde” y “Otros”

cComo cree que evolucionara en dolares el valor del metro cuadrado
en los proximos doce meses?
SEGMENTADO POR REGION

W Crecera Se mantendra igual B Disminuira

8% T0%

11%:
8%

5% 5%
[ ] ] [ ] —

BUENOS AIRES CENTRO MNEA

MNOA CUYOD PATAGOMNIA

Base: 157 Base: 85 Basze: 25 Base: 19

Base: 50 Base: 20

* Los walores que no suman 100% las diferencias corresponden = casos de “no sabe/no responde” yw “Otros™
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CONSTRUYA

ESTUDIO DE OPINION

Perfil actual del cliente.

Entre las Constructoras, 25% sefiald que sus clientes adquieren las viviendas como ‘inversion’ y 25% sefialé la ‘adquisicién para
uso propio’, en tanto que 27% indico que es para ‘refaccion o ampliacion de viviendas propias’. ‘Otros destinos’ fue elegido por
13% de los encuestados de esta categoria y quedd 11% como NS/NC. En el caso de los Estudios de arquitectura, 34% sefialé que
sus clientes adquieren las viviendas como ‘inversion’ y 33% sefiald la ‘adquisicion para uso propio’. Luego, 24% consideré que
es para ‘refaccion o ampliacion de viviendas propias’. Y 8% eligié ‘otros destinos’ y 1% hizo lo propio con NS/NC. En Buenos
Aires y Cuyo, la opcidon mas elegida fue ‘adquisicion de vivienda como inversion’ (30% y 41%, respectivamente). En cambio, en
Centro y NOA, la mas ponderada fue ‘adquisicion para uso propio’ (32% y 31%). En cambio, en NEA fue ‘refacciéon o ampliacidon
de viviendas propias’ la que concentrd la mayor proporcién de respuestas: 38%. Y en Patagonia, sorprendié que la mayoria no
supiera o no quisiera responder: 38% del total, seguida de cerca por ‘refaccion o ampliacion de viviendas propias’, con 31% de

respuestas.

¢ Como describiria usted el perfil actual de su cliente a la hora de invertir
su dinero? * (Guiada)

Refaccidn de * La pregunta fue rezlizada z6lo 2 los que indicaron
vivienda como actividad "Constructor/Empresa constructora®
propia/ y “Estudio de arquitectura®.

Ampliacian de
vivienda
propia
25%

Adguisicion de
vivienda para
inversian
30%

Medicion anterior

Adquisicio Refaccian
nde de
vivienda wivienda
Mo lo séf Ma parz
Adguisician de contazto inversion
vivienda para 5o 33
uso propic
29%

Base : 160 casos.

Adquisicic
n da
vivienda
para uza
propio
35%
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CONSTRUYA

¢ Como describiria usted el perfil actual de su cliente a la hora de invertir
su dinero? ¥ (Guiada)

—— A dquisicion de vivienda para uso propio
- Adguisicion de vivienda para inversion

—d—Refaccion de vivienda propia/ Ampliacian de vivienda propia

Continda la tendencia del incremento de las
refacciones v ampliaciones en desmedro de la
adqguisicion de vivienda propia.

Muestra 2 Muestra 2 Muestra 4 Muestra & Muestra &  Muestra 7 Muestra Muestra @ Muestra 10 Muestra 11
(Octubre [Marzo [Julio 2013} (Moviembre (Marzo [Octubre & Akl {Hoviemibre [(Abril 2016) [Moviembre
20132) 2013) 2013) 2014) 2014) 2015} 2015) 20418)

dComo describiria usted el perfil actual de su cliente a la hora de invertir
su dinero? * (Guiada)

m adguisicion de vivienda para uso propio

m Adguisicion de vivienda para inversian

m Refaccion de vivienda propia/ Ampliacion de vivienda propia
- Otro

M Mo lo =&/ No contesto

Estudio de Arquitectura

Bas= - 75 casos

Constructor/Empresa constrnuctora

Baz= - 85 casos

* La pregunta fus realizada sdla a los que indicaron come actividad "Estudio de Arquitectura” o "Constructor/Empresa constructora™

(T N e v .
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CONSTRUYA

ESTUDIO DE OPINION

¢ Como describiria usted el perfil actual de su cliente a la hora de invertir
su dinero? * (Guiada)
SEGMENTADO POR REGION

M Adquisicion de vivienda para uso propio

= Adguisicion de vivienda para inversion

M Refaccion de vivienda propia/ ampliacion de vivienda propia
H Otro

M Mo losé/ Mo contesto

Buenos Aires Centro Patagonia

Base: 137 Base: 85 Base: Z0

¢Cual es el mejor método de ahorro?

La ‘construccion’ se mantuvo como el mejor método de ahorro para los encuestados de la cadena de valor en la ultima
medicidn de la EOC. Del total, 44% eligid al sector. Sin embargo, cabe sefalar la importante contraccidn registrada con relacion
a la medicidon de noviembre de 2015: -26 pp. Mientras que 13% optd por ‘NS/NC’, 14% considerd a los ‘bonos publicos
argentinos’ y otro 9% a los ‘plazos fijos’. En tanto, ‘compra de moneda extranjera’ y ‘sector agropecuario’, concentraron cada

uno 6% de respuestas.
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ESTUDIO DE OPINION

Sector Depositd®lazos fijos
Agropecuario bancarigs 9% Acciones ¢Cual cree que es el mejor

5% r .
4% método de ahorro en medio

Bonos plblicos de las restricciones
argentinos

145 cambiarias? (Guiada)
Construccio

44%

Otros bonos
3%

Compra de
maoneda
extranjera

Mo lo sgf No
/ 6%

contesto
13%

Base : 330 casos Se mantiene la

caida registrada

Evelucién del mejor método de ahorro. Construccién | enla medicidn
anterior

é¢Cuantos metros cuadrados tiene en este momento en proyecto?

Entre los Constructores/as y Estudios de Arquitectura, 43% sefialé que tenia proyectos por hasta 500 metros cuadrados, 29%
indicd que se ubicaban entre 501 y 1.500 m2, y 14% informé proyectos con tamafio entre 1.501 y 5.000 m2. El restante 14% de
los encuestados de estas dos categorias, indicd que contaba con proyectos superiores a 5.000 m2.

N .
T @ NERo  Klaukol X a\lu{r noeeres 22220 B @ termum



d Cuantos metros cuadrados tiene en este momento en proyecto?

Hasta 300 m2

Entre 501 y 1500 m2

Entre 1501 m2 y 5000 m2 abr-16
H now-16

Mas 3000 m2

* L= pregunta fue reslizads =&lo = los que indicaran
coma actividad "Constructor/Empresa constructora’
o 'Estudio de Arquitectura’

éCuantos metros cuadrados tiene en este momento en proyecto? Por
actividad

Hasta 500 m2

Entre 301 y 1300 m2

Entre 1501 m2 y 3000 m2 Constructer/Empresa
constructora

M Estudic de
Arguitectura

PMEs 5000 m2

La construccian tiens actualmente mas metros
cuadrados comprometidos en aobra que los
estudios de arquitectura

"

"~ %'. "
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CONSTRUYA

ESTUDIO DE OPINION

¢Qué importancia le da a las marcas de los materiales al momento de tomar decisiones de
compra?

En esta ocasion 53% de los encuestados respondié que le asigna mucha importancia a las marcas de los materiales al momento
de tomar la decisién de compra. Por su parte, 43% dijo que le otorga mediana importancia y sélo 2% considerd que es poco
importante. La opcion ‘mucha importancia’ fue la mas elegida entre Estudios de arquitectura, Distribuidores de materiales y
Desarrolladores, con 55%, 63% y 62% de total, respectivamente. En cambio, entre Inmobiliarias, concentré 35% (65% dijo que
le otorga ‘mediana importancia’), y, entre Constructores, recibié 40% de las respuestas (55% sefialé que le da ‘mediana
importancia’). Y entre los Estudios de arquitectura, a medida que aumenta la cantidad de metros cuadrados en ejecucion, crece
también la importancia de la marca de los materiales. Esto no se observé entre las Constructoras, entre las cuales no parecen

guardar relacién tales variables.

¢ Qué importancia le da a las marcas de los materiales al momento de tomar
decisiones de compra? (Guiada)

Importancia de materiales por actividad

2% 2%
.

Mucha Mediana Poca Mo loséf Mo
importancia importancia importancia contesto

% gue respondieron amucha importancias por m2 y actividad

Dentro de los estudios de arquitectura,
. Entre 501 y 1500 | Entre 1501 m2 .
cuando aumentan los m2 crece también la mz‘r e ¥ mssso00 m2

importancia de la marca de los materiales.
Esto no ocurre dentro de las empresas
constructaras, en donde parece no haber
relacidén.

1=

675
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