
 

 

 

 

 

 

ESTUDIO CUANTITATIVO SOBRE EXPECTATIVAS RELACIONADAS CON LA ACTIVIDAD 
DE LA CONSTRUCCIÓN Y EL MERCADO INMOBILIARIO–Grupo CONSTRUYA 

 
EOC Nº 12 – mayo 2017   

 

SÍNTESIS DE RESULTADOS 
 
Período del campo. Del 10 de mayo al 26 de junio de 2017.   
 
 
Casos de estudio. Se registraron 332 respuestas. 
  
 

 
 
 



 

 

Respuestas por región. Aclaración: pregunta con opción de respuesta múltiple. Los encuestados pueden 

seleccionar la cantidad de zonas que deseen. 
 

En todas las categorías la mayor proporción de respuestas correspondió a la región Buenos Aires. En 
todas las categorías, la mitad o más de los respondentes señalaron tener actividad en la región 
Buenos Aires. 

 
 
 

 
 
 
 
Entre las inmobiliarias, 67% indicó que desarrolla actividades en Buenos Aires. Otro 23% indicó a la 
región Centro, 9% a Cuyo y 5% a Patagonia. No hubo participantes que desarrollen actividades 
inmobiliarias en NOA y NEA.  

 
Entre los Distribuidores de materiales, 57% respondió que mantiene operaciones en Buenos Aires. En 
Cuyo, 21%, en Centro, 19%, en NEA, 13%, en Patagonia, 7%, y en NOA, 5%. 

 
 



 

 

 
En el caso de los Constructores/ Empresas constructoras, 56% de las respuestas provino de Buenos 
Aires y 26% de Centro. Cuyo fue señalada por 9% de los encuestados, y las otras tres regiones 
tuvieron en cada caso 5% de las respuestas. 

 
Del total de Estudios de arquitectura que respondieron, 53% marcó a Buenos Aires como región en la 
cual opera y también la región Centro recibió 25% de respuestas. Cuyo, tercera, concentró otro 16%.  

 
Entre los 20 Desarrolladores que respondieron, la mitad dijo actuar en Buenos Aires y 25% señaló 
también a la región Centro. En tanto, 21% señaló a Cuyo y 17% a NEA. 
 
¿Qué segmento impulsa actualmente la demanda en su negocio? Aclaración: pregunta exclusiva para 

Distribuidores de materiales. 
 

En la última EOC las obras medianas y pequeñas del sector privado recibieron la mayor 
proporción de respuestas como impulsoras de la demanda del negocio y además ganaron en 
participación con respecto a la medición anterior (de 41% a 47%).  

 
Las obras públicas también ganaron participación entre los encuestados, al pasar de 6% a 13%. 
 

 
 
Por el contrario, la refacción/ampliación y las grandes obras del sector privado, redujeron su 
participación. En el primer caso, de 37% a 28%. En el segundo caso, de 16% a 12%.  



 

 

 
¿Cómo diría que evolucionó su actividad en los últimos doce meses?  

 
En la última encuesta la mayoría de los encuestados señaló una reducción de su nivel de 
actividad en comparación con doce meses atrás. Del total, 47% indicó que su actividad 
disminuyó. Otro 23% señaló que se mantuvo y el restante 30% indicó que el mismo mejoró. 

 
Entre los que señalaron una caída, 14% indicó que fue de hasta 10% anual, 16% de 10% a 20% anual, 
sólo 5% de 20% a 30% y 12% de más de 30% anual.Del otro lado de la línea, 17% marcó una suba de 
hasta 10% anual, 9% señaló una mejora de 10% a 20%, 3% de 20% a 30% y 1% de más de 30%. 
 
 

 
 
En tanto, al comparar con las respuestas que se habían obtenido en la EOC Nº 11 (nov. ’16), 
cabe señalar una importante mejoría. Porque en aquella oportunidad, 65% del total de 
encuestados había indicado una disminución y sólo 17% había señalado una mejora. 
 
Y la distribución de respuestas obtenida en la EOC Nº 12 (mayo ’17) fue la mejor desde la EOC Nº 9 
(nov. ’15). La relación entre respuestas positivas y negativas subió de 0,26 en nov. ’16 (el mínimo 
histórico) hasta 0,64 en mayo ‘17.  



 

 

 
 
¿Cómo diría que evolucionó su actividad en los últimos doce meses? Regiones. 

 
 
En mayo de 2017 en todas las regiones la mayoría de los encuestados señaló una reducción de 
su nivel de actividad. Las bajas más elevadas se registraron en NOA y NEA, donde concentraron 
64% y 60% del total respuestas. Luego se ubicaron Cuyo y Patagonia, regiones en las cuales la 
mitad del total indicó una disminución. En Centro fue apenas inferior (49% del total) y en la 
región Buenos Aires, 44% del total de respondentes señaló una reducción de su nivel de 
actividad. 

 
Visto del otro lado, en la región Buenos Aires, 36% del total indicó que su actividad mejoró en el 
último año, constituyéndose en el más elevado de todas las regiones. En Centro, 33% indicó una 
suba, en Cuyo, 24%, en Patagonia, 20%, en NOA, 18% y en NEA, 12%. 
 
En Patagonia, NEA y Cuyo, 30%, 28% y 26% del total, respectivamente, indicaron que su nivel de 
actividad se mantuvo. 



 

 

  
 
 
¿Cómo diría que evolucionó su actividad en los últimos doce meses? Categorías. 

 
En los últimos doce meses las Inmobiliarias y los Desarrolladores se ubicaron de un lado y las 
demás categorías del otro. El cambio de escenario macroeconómico favoreció una más rápida 
recuperación de la actividad inmobiliaria y también comenzó a traccionar la de los 
Desarrolladores.  

 
Pero también es importante destacar que en todas las categorías la proporción de respuestas 
positivas mejoró con relación a los resultados obtenidos en noviembre de 2016. 

 
En la última medición, incluso entre los Desarrolladores las respuestas positivas fueron mayores 
a las de las Inmobiliarias. Entre los Desarrolladores, 60% señaló una mejora. Entre las 
Inmobiliarias, 50% marcó una suba. 

 
En tanto, entre las Inmobiliarias fue mayor la proporción de encuestados que indicó que su nivel de 
actividad se mantuvo con respecto a doce meses atrás (36% vs. 15% entre los Desarrolladores. Y a la 



 

 

inversa, una proporción más elevada de Desarrolladores señaló una caída con respecto a la de las 
Inmobiliarias (25% vs. 14%). 

 
La relación entre respuestas positivas y negativas fue más elevada en el caso de las Inmobiliarias, al 
pasar de 1,08 (nov. ’16) a 3,57 (mayo ’17). Entre los desarrolladores, el ratio subió de 0,56 a 2,40 
entre iguales períodos. 

 
En el caso de los Constructores, la proporción de encuestados que vio crecer su nivel de actividad en 
los últimos doce meses subió de 19% a 39% entre las últimas dos EOC. Otro 18% consideró que el 
mismo se mantuvo. Y 43% respondió que disminuyó (-18 puntos porcentuales). De esta forma, el 
ratio entre ambas respuestas subió de 0,31 a 0,91. Entre los Estudios de arquitectura, se registraron 
33% de respuestas positivas (vs. 15% en la EOC anterior), 24% de neutrales y 43% de negativas (-22 
puntos porcentuales). Esto hizo que el ratio entre las positivas y las negativas subiera de 0,23 a 
0,77. 
 
En último lugar quedaron los Distribuidores de materiales, en línea con un escenario en el que se 
enfrió la construcción residencial (‘estancamiento’), cayeron las refacciones y además se debieron 
reducir las existencias de insumos producto de la suba de la tasa de interés (ahora positiva en 
términos reales) y de la liberación del tipo de cambio. Del total, 63% señaló una disminución de su 
actividad. Aún así, también en este caso, esta proporción fue inferior a la observada en noviembre 
de 2016, cuando alcanzó un máximo de 79%. Del otro lado, 16% señaló una recuperación y el 
restante 21% indicó que el nivel de actividad se mantuvo con respecto a un año atrás. El ratio de 
respuestas positivas/negativas aumentó de 0,13 en noviembre de 2016 (el más bajo de la serie y el 
menor entre todas las categorías) a 0,25 en mayo de 2017.  
 

 



 

 

¿Qué tipologías de obra movilizaron su actividad en los últimos 4 meses?  
 

Las obras residenciales (casas y edificios) fueron las más importantes. La vivienda unifamiliar fue la 
más elegida, con un puntaje de 6,5 (nueva retracción en comparación con las encuestas anteriores). 
La multifamiliar (edificios) se ubicó en segundo lugar, con 4,9 (también en este caso se observó una 
disminución con relación a las encuestas previas).  
 
Las obras comerciales alcanzaron un puntaje de 4,6 (también mostró una reducción en relación a 
mediciones anteriores). En tanto, las obras públicas registraron un promedio de 3,5, siendo la 
única tipología que mostró una mejora en relación a noviembre de 2016. 
 
 

 
 

¿Cómo cree que evolucionará su actividad en los próximos doce meses? Total. 
 
En la última medición los integrantes de la cadena de valor de la construcción mantuvieron el 
optimismo sobre el futuro próximo, al igual que en la encuesta anterior. 
 
De los 332 respondentes, 52% consideró que su nivel de actividad crecerá en los próximos 
doce meses. Poco más de la mitad de estos encuestados se inclinó por una recuperación de 
hasta 5% y el resto consideró que el crecimiento será más de 5%. En relación a la medición 
previa, esta proporción fue 5 puntos porcentuales inferior.  
 
 



 

 

 
Otro 34% consideró que la actividad se mantendrá sin cambios (+11 puntos porcentuales) y el 
restante 14% se inclinó por una nueva caída de la actividad (-4 puntos porcentuales).  
 
En función de estos guarismos, el ratio de respuestas positivas/negativas subió de 3,17 (nov. 
’16) a 3,71 (mayo ’17), el valor más alto desde que se comenzó a realizar la EOC en julio de 
2012. 

 
 

 ¿Cómo cree que evolucionará su actividad en los próximos doce meses? Regiones. 
 
En todas las regiones del país se observó un importante optimismo sobre el futuro próximo 
para la cadena de valor de la construcción. En todos los casos las respuestas positivas 
prevalecieron. 
 
En particular, en las regiones NOA y Cuyo se observaron los valores más elevados, con 73% y 
55% del total, respectivamente.Detrás se ubicaron, Centro, Buenos Aires y NEA, con 53%, 
51% y 50% de respuestas positivas. La menos optimista fue la región Patagonia, con 45% de 
respuestas positivas. 
 
 
 
 



 

 

 
En tanto, cabe destacar que la segunda respuesta en todos los casos correspondió al 
mantenimiento de la actividad, con excepción de la Patagonia (25% vs. 30% de respuestas 
negativas). 
 
Cuyo fue la región más optimista cuando se ponderan las respuestas positivas y negativas. Con 
proporciones de 55% y 4%, arrojaron un ratio récord de 13,75. Cabe señalar que en esta región 
las respuestas neutrales alcanzaron un valor máximo de 41% del total. 
 
En el caso del NOA, las respuestas positivas (73%) se combinaron con respuestas negativas por 9%, 
lo que arrojó un ratio de 8,11. Las neutrales representaron 18% del total. 
 
En las regiones Buenos Aires, Centro y NEA, el ratio de positivas/negativas se ubicó en 3,40, 3,53 
y 3,57, respectivamente. 
 

 
 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

¿Cómo cree que evolucionará su actividad en los próximos doce meses? Categorías. 
 
Destacable fue el optimismo de los Desarrolladores y de las Inmobiliarias en esta 
oportunidad. Pero también el optimismo fue relevante entre los demás actores. Los más 
‘conservadores’ fueron las Constructoras, única categoría en la que la proporción de 
respuestas positivas fue inferior a 50%. 
 
En el caso de las Inmobiliarias, 68% consideró que su actividad crecerá en los próximos doce 
meses y el resto que se mantendrá. Es decir, por segunda medición consecutiva, en esta 
categoría no hubo respuestas negativas.Entre los Desarrolladores, 79% de los encuestados 
consideró que su actividad crecerá, 16% que se mantendrá y apenas 5% que se reducirá. Así, 
el ratio positivas/negativas subió a 15,80. 
 
Entre los Distribuidores de materiales, 55% se inclinó por el crecimiento y sólo 14% por una 
disminución. El ratio en este caso subió de 3,47 a 3,93 entre las últimas dos mediciones. En el 
caso de los Constructores, 43% espera que su actividad crezca y 40% que se mantenga, al tiempo 
que el restante 17% considera que seguirá disminuyendo. En este caso, la relación entre positivas 
y negativas se ubicó en 2,53. 
 
Finalmente, entre los Estudios de arquitectura, las respuestas positivas equivalieron a 53% del 
total, las neutrales a 32% y las negativas a 15%. El ratio entre positivas y negativas subió de 2,74 
en noviembre de 2016 a 3,53 en mayo de 2017. 
 

 



 

 

 
Y ahora, pensando en el lanzamiento de los nuevos créditos hipotecarios, ¿cómo cree que 
influirán en su negocio…?  UVI/UVA – PROCREAR – Créditos Hipotecarios. 
 
Una amplia mayoría de los encuestados considera los nuevos créditos hipotecarios incidirán 
positivamente sobre la actividad sectorial. Y la proporción crece a medida que se extiende el 
período de alcance de la medida (del corto plazo (52,2%) al largo plazo (64%)). 
 
En esta ocasión los préstamos indexados fueron los que generaron más expectativas positivas que 
los del PRO.CRE.AR., ahora redirigidos específicamente a los segmentos de ingresos medios-bajos 
(entre 2 y 4 SMVM).  
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Y ahora pensando en el lanzamiento de los nuevos créditos hipotecarios, 
¿cómo cree que influirán en su negocio…? UVI/UVA – PROCREAR – Créditos 

Hipotecarios

Corto plazo: Próximos 12 meses
Mediano plazo: de 1 a 2 años
Largo plazo: más de 2 años

Se espera que estos 
créditos empiecen a 
tener impacto luego 

de un año.

Impacto de nueva línea de créditos: Todos los créditos

Base : 332 casos
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Y ahora pensando en el lanzamiento de los nuevos créditos hipotecarios, 
¿cómo cree que influirán en su negocio…? UVI/UVA – PROCREAR – Créditos 

Hipotecarios

Corto plazo: Próximos 12 meses
Mediano plazo: de 1 a 2 años
Largo plazo: más de 2 años

Impacto al corto plazo
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Impacto al mediano plazo
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Los créditos Procrear son los que generan 
menos expectativas, tanto al considerar el 
impacto al corto, mediano y largo plazo.

En el corto Plazo, los créditos hipotecarios son 
los que generan más expectativas, mientras 
que al considerar el mediano y largo plazo, 
son los Créditos Hipotecarios y UVI/ UVA.

Base : 332 casos

 
  
 
 

1. En relación a la Ley de blanqueo de capitales, ¿cómo cree que será el impacto en el 
sector? 

 
En mayo de 2017 poco más de la mitad de los encuestados consideró que el blanqueo de 
capitales va a tener un impacto ‘positivo’ en el sector (51,2%) y los que creen que será ‘muy 
positivo’ representó otro 6,3%. 
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En relación a la Ley de blanqueo de capitales, ¿cómo cree que será el impacto 
en el sector?
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blanqueo de capitales va a 
tener un impacto positivo en el 
sector

 
 
 
  ¿Cuáles de las siguientes condiciones le facilitan actualmente llevar adelante su negocio?  

 
Nuevamente los encuestados refirieron como principal facilitador del negocio al ‘crecimiento 
de la actividad económica’. El puntaje promedio fue de 6,18. 
 
En segundo lugar, con 6,17, se ubicó ‘mayor financiamiento’ y el tercer lugar, con 5,84, lo 
ocupó ‘crecimiento de obras privadas’. A medida que el nuevo escenario se va consolidando, 
la ‘falta de alternativas rentables donde invertir los pesos argentinos’ continúa perdiendo 
posiciones relativas. En esta ocasión, quedó en cuarto lugar, con un promedio de 5,79. 
 
Detrás se ubicaron ‘mayor rentabilidad’ y ‘disminución del precio del metro cuadrado (dólares)’, 
con puntajes promedio de 5,49 y 5,34.  
 
Por detrás quedaron ‘mayor obra pública’, ‘las otras alternativas de inversión son muy riesgosas’, 
‘corriente migratoria/crecimiento poblacional en la zona donde Ud. desarrolla su actividad’ y 
‘radicación de industrias en la zona donde Ud. desarrolla su actividad’. 



 

 

 
 
 

 



 

 

 
La opción ‘crecimiento de la actividad económica’ fue la más elegida por Estudios de arquitectura y 
Constructores. En cambio, las Inmobiliarias y los Desarrolladores destacaron la opción de ‘mayor 
financiamiento’. En tanto, entre los Distribuidores de materiales, la más elegida fue ‘crecimiento de 
las obras privadas 
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DESARROLLADORES INMOBILIARIOS 
 

 



 

 

 
¿Cuál considera que es actualmente la principal dificultad para llevar adelante su negocio?  
 
La principal dificultad según los encuestados continuó siendo el ‘mayor costo de 
construcción’, con un promedio de 8,12, al tiempo que volvió a crecer la importancia de la 
‘presión impositiva’ como factor que dificulta el desarrollo de la actividad de la construcción 
(7,96). 
 
En tercer lugar se ubicó ‘aumento del precio del metro cuadrado (en dólares)’ y en cuarto lugar 
el ‘costo de los terrenos’. 
 
Por su parte, y en línea con lo que se observa en el mercado inmobiliario, la dificultad 
‘menor financiamiento’ volvió a perder posiciones relativas, cayendo al quinto lugar.  
 
Para los Constructores, Estudios de arquitectura e Inmobiliarias, la principal restricción fue 
‘mayor costo de construcción’. En cambio, para los Distribuidores de materiales y los 
Desarrolladores, la limitante más relevante fue la ‘presión impositiva’.  
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¿Qué sector movilizó la construcción en su región en los últimos cuatro meses?  
 

Entre los 332 encuestados, en mayo de 2017 los sectores ‘Agropecuario’ y ‘Comercio’ fueron los 
que más movilizaron a la construcción en el período de referencia.  

 
El sector ‘Agropecuario’ recuperó el liderazgo y totalizó 21% de las respuestas (+1 pp en relación a 
noviembre 2016). Por su parte, ‘Comercio’ se mantuvo en el segundo lugar, con 18% (-1 pp).  

 
Pero lo que más se destacó fue el repunte del sector gubernamental, de la mano de la reactivación 
de las obras públicas. En noviembre de 2016 había marcado 8% y en mayo de 2017 llegó a 16%.  

 
Detrás se ubicaron ‘Servicios (excepto Turismo)’ e ‘Industria’, cada uno con 9%, ‘Turismo’, con 7%, y 
‘Minería’, con 1%. En tanto, ‘Otros sectores’ cubrió 18% de las respuestas. 

 



 

 

¿Qué sector está movilizando la construcción en su región 
en los últimos 4 meses? (Guiada)

5

Base : 332 casos

El sector agropecuario se mantiene ocupando el 
primer lugar, seguido por el comercio. El sector 

gubernamental crece en términos relativos, 
mientras que los servicios bajan respecto de la 

última medición.
Entre los que seleccionaron la opción «Otros», 

indicaron principalmente que las actividades que 
están movilizando la actividad son la inversión 

privada y la construcción de viviendas.

SECTOR CON MAYOR INFLUENCIA EN LA MMOVILIZACIÓN DE 
LA CONSTRUCCIÓN

%

Nov-16 Jun-17

Agropecuario 20% 21%

Comercio 19% 18%

Sector gubernamental 8% 16%

Sector servicios 12% 9%

Industria 11% 9%

Turismo 9% 7%

Minería 3% 1%

Otros 18% 18%

 
 
Costo de construcción en dólares en los próximos doce meses.  
La proporción de encuestados que consideró que el costo de construcción en dólares crecerá en los 
próximos doce meses volvió a aumentar, llegando a 71% (+10 pp respecto a noviembre del año 
pasado). A la inversa, disminuyeron las proporciones de los que creen que se mantendrá igual (de 
26% a 24%) y que descenderá (de 7% a 5%).  
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¿Cómo cree que evolucionará el costo de construcción en dólares en los 
próximos doce meses? (Guiada)

En esta medición las expectativas 
del alza de los costos de 

construcción alcanzaron su pico 
máximo.

Expectativas de crecimiento %

Crecerá más de 30% 2,3%

Crecerá desde 20% hasta 30% 5,3%

Crecerá desde 10% hasta 20% 16,7%

Crecerá hasta 10% 46%

Expectativas de estabilidad - disminución %

Se mantendrá igual 24,3%

Disminuirá hasta 10% 2,6%

Disminuirá desde 10% hasta 20% 2,1%

Disminuirá más de 30% 0,5%

 
 



 

 

 
 Costo de los materiales de construcción en dólares en los próximos 12 meses.  

 
Al igual que en el punto anterior, la mayoría de los encuestados consideró que aumentará el costo 
de los materiales en dólares (73%;  +3 pp mayor al de noviembre de 2016). Los que creen que se 
mantendrá subió a 22% del total (+3 pp) y sólo 5% consideró que caerá (-1 pp).  
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¿Cómo cree que evolucionará el costo de los materiales de construcción
en dólares en los próximos doce meses? (Guiada)

Expectativas de crecimiento %

Crecerá más de 30% 2,9%

Crecerá desde 20% hasta 30% 6,7%

Crecerá desde 10% hasta 20% 19,9%

Crecerá hasta 10% 43,9%

Expectativas de estabilidad - disminución %

Se mantendrá igual 21,6%

Disminuirá hasta 10% 3,8%

Disminuirá desde 10% hasta 20% 0,9%

Disminuirá más de 30% 0,3%

Las expectativas del alza del costo de 
los materiales  alcanzaron el valor 

máximo.
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¿Cómo cree que evolucionará en dólares el valor del metro cuadrado 
en los próximos doce meses? (Guiada)

En esta medición, las expectativas del 
alza del valor del metro cuadrado 

alcanzaron el valor máximo.

Expectativas de crecimiento %

Crecerá más de 30% 2,9%

Crecerá desde 20% hasta 30% 4,7%

Crecerá desde 10% hasta 20% 18,3%

Crecerá hasta 10% 44,5%

Expectativas de estabilidad - disminución %

Se mantendrá igual 25,4%

Disminuirá hasta 10% 2,9%

Disminuirá desde 10% hasta 20% 0,6%

Disminuirá más de 30% 0,6%

 
 
 



 

 

Valor del metro cuadrado en dólares para los próximos doce meses.  
 

En lo que respecta al valor del metro cuadrado en dólares, también la amplia mayoría de los 
encuestados espera que continúe subiendo en los próximos doce meses.  

 
En la EOC Nº 12, 71% (+5 pp respecto a nov. ’16) expresó que el precio del metro cuadrado crecerá 
en los próximos doce meses. Récord de la serie. 

 
A la inversa, descendió a 4% la proporción de encuestados que considera que ‘disminuirá’ (-4 pp 
respecto a nov. ’16). En el medio, 25% señaló que el mismo se mantendrá igual. La importancia de 
este grupo en el total de encuestados creció en 3 pp. 
 

¿Cuál es el mejor método de ahorro? 
 

Para los actores de la cadena de valor, la ‘construcción’ volvió a ser el mejor método de ahorro, 
pero su participación volvió a descender en comparación con EOC anteriores. Del total, 33% 
eligió al sector de la construcción (-11 pp).  

 
El instrumento que ahora se visualiza como competidor relevante es ‘bonos públicos 
argentinos’, que llegó a concentrar 23% de las respuestas (+9 pp).  

 
Por su parte, los plazos fijos cubrieron 8% de las respuestas, lo que marcó una leve pérdida de 
importancia (-1 pp). En tanto, ‘acciones’ llegó a 6% del total (+2 pp). 
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¿Cuál cree que es el mejor método de ahorro? (Guiada)

33%

23%

8%

6%

5%

4%
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2%

14%

1%

Construcción

Bonos públicos argentinos

Plazos fijos

Acciones

Otros bonos

Sector Agropecuario

Compra de moneda extranjera

Depósitos bancarios

No lo sé/ No contesto

Otro

Base : 332 casos

Respecto de la última medición (nov 
2016) si bien baja en términos 

relativos la selección de la 
construcción como método 

preferencial de ahorro, se mantiene 
en el primer lugar, seguido por la 
compra de bonos públicos y los 

plazos fijos.

Medición anterior

44%

14%

9%

 



 

 

¿Qué importancia le da a las marcas de los materiales al momento de tomar decisiones de 
compra? 
En mayo de 2017, 53% de los 332 encuestados respondió que le asigna mucha importancia a las 
marcas de los materiales al momento de tomar la decisión de compra. Otro 40% indicó que le otorga 
mediana importancia y sólo 4% consideró que es poco importante. La opción ‘mucha importancia’ 
fue la más elegida entre todas las categorías. La excepción fue Inmobiliarias, que indicaron que le 
otorgan importancia mediana.  

 

Importancia de materiales por actividad

1

¿Qué importancia le da a las marcas de los materiales al momento de tomar 
decisiones de compra?  (Guiada)
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51% 59% 41% 53% 48%
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44% 39% 45% 40% 42%
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Más de la mitad de los 
encuestados manifiesta 
que las marcas de los 
materiales son muy 

importantes al momento 
de decidir en materia de 

compras.
Esto ocurre en todas las 
actividades del sector.

 
 
¿Utiliza en su negocio los sistemas prefabricados actuales? 
En esta oportunidad se consultó a los encuestados sobre el uso de los sistemas prefabricados 
actuales y 60% señaló que NO hace uso de los mismos.En tanto, sólo 1% de los entrevistados afirmó 
utilizarlos en forma exclusiva y el restante 39% indicó que los utiliza en forma mixta (combinados 
con los sistemas tradicionales). 

 
Dentro del grupo que señaló que los utiliza en forma mixta, una amplia mayoría (67%) afirmó que 
ellos gozan de una aceptación media por parte de los clientes. Sólo 13% consideró que tienen una 
alta aceptación y otro 19% indicó que tienen baja aceptación. 

 
Al desagregar las respuestas por categoría, surge que entre Constructores y Estudios de 
arquitectura, la mayoría afirma hacer uso de ellos (56% y 61%, respectivamente). A la inversa, 
Inmobiliarias, Distribuidores y Desarrolladores, respondieron mayoritariamente no hacer uso de estos 
sistemas (91%, 75% y 84%, respectivamente). Pero, en todos los casos sí se observó lo establecido 
más arriba, en referencia a que los sistemas prefabricados gozan de una aceptación media entre los 
clientes.  



 

 

 

 
 

 
 


