CONSTRUYA

ESTUDIO DE OPINION

ESTUDIO CUANTITATIVO SOBRE EXPECTATIVAS RELACIONADAS CON LA ACTIVIDAD
DE LA CONSTRUCCION Y EL MERCADO INMOBILIARIO-Grupo CONSTRUYA

EOC N° 13-noviembre 2017
SINTESIS DE RESULTADO

=g leTe [« [CIWet-17y sl Del 1° de noviembre al 11 de diciembre de 2017.

Casos de estudio. Se registraron 292respuestas.

¢ Cual es su actividad principal? (Guiada)

------------------------------------------------
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La muestra esta compuesta en fMrssssssssssEEEEEEEEEEEEEEEsEEEEss...s. e
su mavyoria por profesionales

que desempefian su actividad
en estudios de arquitectura.

FEN IS L o Lo M f=T1[esW Aclaracion: pregunta con opcién de respuesta multiple. Los encuestados pueden
seleccionar la cantidad de zonas que deseen.

En todas las categorias de actores, la mayoria de los encuestados seialo a la region Buenos Aires.

En casi todos los casos, mas de la mitad de los respondientes senald tener actividad en la region
Buenos Aires.

Entre las inmobiliarias, la proporcion fue de 65%. En tanto, otro 13% indicé a la region Centro, 9%

a Cuyo y a NOA, en cada caso, y 4% a la region NEA. En esta medicion no hubo inmobiliarias con
actividad en la Patagonia.
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Entre los desarrolladores, 56% marco a la region Buenos Aires y 39% a la region Centro. Solo 6%
sefalod a la Patagonia y no hubo respuestas para NOA, NEA y Cuyo.

En el caso de los estudios de arquitectura, 53% refirié que realiza actividades en Buenos Aires y
29% también en Centro. Otro 9% en Cuyo y 8% en Patagonia. En NEA y NOA, los guarismos fueron
de 4% y 5%, respectivamente.

Del total de los constructores/empresas constructoras que respondieron, 52% de las respuestas
correspondio a Buenos Aires y 30% a Centro. Cuyo y Patagonia concentraron 11% cada una. En
tanto, NEA y NOA fueron elegidas por 7% y 4%.

Entre los distribuidores de materiales, 30% respondidé que mantiene operaciones en Buenos Aires,
27% en Centro, 26% en Cuyo, 19% en NEA,9% en Patagonia y 4% en NOA. Fue la categoria que
mostré menor grado de concentracion en sus respuestas.

Distribucidn de la muestra
porregion de actividad
La seleccion de la regidon de actividad es
multiple, es decir que los encuestados podian
elegir todas las regiones donde tuvieran actividad.

Distribucion de la muestra por region de actividad y tipo de actividad

Distribuid
- Desarrollador
de matenales

Inmobiliaria es

Centro 30 259% 13%% 2T% 35%%
MEA T3 g3 % 153 0%
MNOA 43 5% S%% 4% 0%
l Cuyo 11% S9% S% 263 0%
_ )
'. *’ Patagonia 11% B% 0% 5% B3

NOTA: LOS COLORES DEL MAFPANC COINCIDEN CON LAS DIVISIONES REGIONALES
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:{Qué segmento impulsa actualmente la demanda en su negocio? Falelglalel BIg=r -1V 1o W= (V) Ce Wolelqs
Distribuidores de materiales.

Las obras medianas y pequefias del sector privado fueron las mas elegidas por los
encuestados como impulsoras de la demanda del negocio.

En materia de dinamica, las obras medianas y pequefas realizadas por el sector privado
ganaron participacion con relacion a la EOC N° 11, al pasar de 41%a 44%. En cambio,
perdieron importancia relativa en comparacion la EOC N° 12, cuando habian llegado a 47%.

En linea con un proceso de recuperacion sectorial traccionado por la reactivacién masiva de
obras publicas, los distribuidores sefialaron un importante aumento de la participaciéon de
estas obras el impulso de sus ventas. En noviembre de 2016 representaron 6% del total, en
mayo de 2017 subieron a 13% y en noviembre ascendieron a 19%.

La refaccion/ampliacion y las grandes obras del sector privado mostré en la Gltima medicidn un
rebote con relacion a mayo de 2017 (32% vs 28%), aunque todavia se mantuvo por debajo del
registro alcanzado en noviembre del afo anterior (37%).

Finalmente, las obras grandes nuevas del sector privado continuaron perdiendo espacios,
bajando de 16% en noviembre de 2016 a solo 6% en el undécimo mes de 2017.

fQue segmento impulsa actualmente la demanda en su negocio?

Las cbras medianas y peguenas del
sector privado

La refaccionyampliacidn

Las cbras pdblicas (planes de
viviendas, escuelas uhospitales)

B now-16
jun-17

Las cbras grandes del sector privado W nov-17

Base: 77 casos
Distribuidores de materiales de construccion
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:Como diria que evolucioné su actividad en los ultimos doce meses?

En noviembre de 2017, y en linea con el proceso de recuperaciéon que viene atravesando la
actividad de la construccion en su conjunto desde finales de 2016, se observo una
importante contraccion de la proporcion de encuestados que tuvieron una reduccion de su
nivel de actividad en comparacion con doce meses atras (-27 puntos porcentuales con
relaciéon a lo registrado en noviembre de 2016). No obstante, continuaron siendo la primera
minoria, con 38% del total. Otro 35% sefal6é que se mantuvo el nivel de actividad (+17 puntos
porcentuales) y el restante 29% consideré que el mismo mejord (+12 puntos porcentuales).

Entre los que sefnalaron una caida, 15% indicé que fue de hasta 10% anual, 14% de 10% a 20%
anual, y so6lo9% que fue superior a20% anual.

Entre los que observaron mejoras, 16% marco una suba de hasta 10% anual, 9% sefialé una mejora
de 10% a 20%y 4%una superior a 20%.

La relacion entre respuestas positivas y negativas subié de 0,26 en noviembre ’16 (el minimo
historico) hasta 0,76 en noviembre ‘17.Y cuando se suman los encuestados que vieron crecer su
actividad y los que la mantuvieron, la proporcién pasé de poco mas de un tercio en noviembre de
2016 a casi dos tercios en noviembre de 2017.

¢ Como diria que evoluciond su actividad en los dltimos doce meses? (Guiada)

Medicion Anterior (Junio 2017)

aA7% m Si bien se cbserva una mejora en la percepcion
de la actividad econédmica durante el altimo
ano, cerca del 40% los encuestados advirtieron
una disminucion en su actividad.

W Disminuwcion total Se mantuvo igual

m Crecimiento total

16% o
B Disminuyd mas de 209% H Disminuyd entre 10% y 20%
m Disminuydhasta 10% Se mantuvo igual
Aumentd hasta 10% Aumentdentre 10% y 20%
B Aumentd mas de 20% Base: 316 respuestas.
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éComo diria gque evoluciond su actividad en los ultimos doce meses? (Guiada)

——Crecic Se mantuvo igual —ie— Disminuyd
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Base: 316 respuestas.

-

¢;Como diria que evolucion6 su actividad en los ultimos doce meses? Regiones.

En noviembre de 2017 en la region Buenos Aires se registrO una mayor proporcion de
respuestas positivas que negativas. Esto es algo que no se observaba desde marzo de 2014. El
cociente fue de 1,03. Por un lado, 33% consider6 que su nivel de actividad crecié en esta
region, y, por el otro, sélo 32% afirmé haber experimentado una caida. El restante 35%
sefalé que se mantuvo constante. Sumadas las respuestas positivas y las de mantenimiento
del nivel de actividad alcanzaron una proporcion de 68%, el segundo mas elevado desde que
se realiza la Encuesta Construya (el maximo, de 69%, se verific6 en noviembre de 2013).

Las otras dos regiones donde las respuestas positivas superaron 30% fueron Centro y Cuyo, con
30% y 31%, respectivamente. Muy proxima se ubico la Patagonia, con 28% del total. En estas
regiones las respuestas negativas, si bien mayoritarias, se mantuvieron entre 38% (Centro) y 34%
(Patagonia, Cuyo). En consecuencia, los cocientes de respuestas positivas y negativas fueron
superiores a 0,75 en todos los casos. En Centro llegd a 0,79, en Patagonia a 0,82 y en Cuyo a
0,91.

Las regiones NOA y NEA fueron las que mostraron los peores guarismos en noviembre de 2017,
dando cuenta de una recuperacion mas lenta para los encuestados. En NOA, 26% seialdé que su
actividad crecidé en los Ultimos doce meses, al tiempo que 54% todavia indicé una caida. En el
caso del NEA, los numeros fueron 22% y 49%, respectivamente. En ambas regiones, los que
manifestaron un mantenimiento de la actividad representaron apenas 20% y 29%.
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¢Como diria que evoluciono su actividad en los dltimos doce meses?

5e mantuvo igual
W Disminuyd

54%
AG9%
38% — 38%

33%35%32% 3986 34% 34%

30% 31 p—

26%

I IEWﬁ I
Buenos Aires Centro MNEA MNOA Cuyo Patagonia
Base: 129 Base: 77 Base: 31 Base: 16 Base: 41 Base: 22

;Como diria que evoluciono su actividad en los ultimos doce meses?Categorias.

Cuando se desagrega la pregunta por categorias, todas mostraron mejoras con relacion a
noviembre de 2016 y a mayo de 2017. Las inmobiliarias fueron las unicas que no exhibieron
una mejora entre mayo y noviembre de 2017.

Los desarrolladores inmobiliarios fueron los mas optimistas. 50% declar6 aumento de su
actividad y sélo 16% registré una caida. El cociente entre ambas subié a 3,13, el maximo de
la serie. Recuérdese que en noviembre de 2016 sélo 24% habia indicado un crecimiento de
su actividad y 43% una caida.

Las inmobiliarias también fueron muy optimistas, con una ratio de 2,43 en la ultima
medicion. Las respuestas positivas llegaron a 56% (maximo de la serie) y las negativas a 23%.
La mejora interanual fue notable, ya que en noviembre de 2016 el cociente entre ambas
habia sido de 1,08. En cambio, con relaciéon a los numeros de mayo de 2017, se observé un
leve deterioro (3,57).
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Las constructoras y los estudios de arquitectura mostraron proporciones de respuestas positivas y
negativas mas equilibradas, pero siempre a favor de las primeras. Los cocientes fueron de 1,13
(36% vs 32%) y 1,14 (33% vs 29%).

é¢Como diria que evoluciono su actividad en los ultimos doce meses? (Guiada)
Datos en porcentaje por actividad principal

La distribucidn de materiales para |la construcciones la
actividad gue menos crecid en términos
relativos, mientras que las inmobiliarias y el desarrollo
inmobiliario son |as actividades con mayor crecimiento.

Base

Constructor/Empresaconstructora 2% 32% 365 54
Estudio de Arquitectura 29% 38% 33% 77

Inmohiliaria 26% 23

Distribuidor de materiales de construccion 35% 16% 74
Desarrolladoresinmahbiliarios 18

B Disminuyd Semantuvoigual W Aumentd

Los distribuidores de materiales fueron los mas moderados en sus respuestas y, por lo tanto, los
que exhibieron la menor recuperacion. Del total, sélo 16% indico que su actividad creci6 en los
ultimos doce meses y 49% marco una caida. En consecuencia, el cociente entre ambas fue de
0,33, lo cual arrojoé una leve mejora con respecto a los pisos observados en noviembre de 2016
(0,13) y mayo de 2017 (0,25).

Las excepciones fueron los distribuidores de materiales, categoria en la cual el cociente de
respuestas positivas y negativas fue de apenas 0,33. En los ultimos doce meses las Inmobiliarias y
los Desarrolladores se ubicaron de un lado y las demas categorias del otro. El cambio de
escenario macroecondémico favorecié una mas rapida recuperacion de la actividad inmobiliaria y
también comenzo6 a traccionar la de los Desarrolladores.
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;Que tipologias de obra movilizaron su actividad en los ultimos 4 meses?

Las obras mas importantes en lo que respecta a la movilizacion de las actividades de los
encuestados fueron las residenciales, tanto de casas como de edificios.

La vivienda unifamiliar fue la mas elegida, con un puntaje de 6,6, y la multifamiliar (edificios) se
ubicd en segundo lugar, con 5,1.En ambos casos, se observaron leves mejoras con respecto a la
EOC previa, pero que no fueron suficientes para retornar a los guarismos de noviembre de 2016.

Las obras comerciales alcanzaron un puntaje de 4,8.

En linea con lo sefialado mas arriba, las obras publicas registraron una nueva mejora, al
llegar a un puntaje de 4,0. Fue la Unica tipologia que mostré una mejora en relaciéon a
noviembre de 2016.

¢ Qué tipologias de obra estan movilizando su actividad

en los ultimos 4 meses?(Guiada)
Por favor ordene las siguientes opciones de acuerdo a la importancia que Ud. les asigne, siendo 10 “Muy
importante™y 1, “Nada importante”.

“Nivel de importancia”

65

Puntaje periodos anteriores

La posicion de las tipologias que movilizan la actividad se
mantiene constante, registrindose unleve descensopara
todas las categorias, a excepcion de la obra pablica que
presenta un crecimiento en el puntaje medio.
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¢Como cree que evolucionara su actividad en los proximos doce meses? Total.

Contundente optimismo sobre el futuro préoximo entre los diferentes actores de la cadena de
valor _de la construccion. En la ultima EOC (nov. -17) una amplisima mayoria entre los
encuestados consider6 que su nivel de actividad mejorara en los proximos doce meses.

Entre los encuestados, 75% senalé que espera que su nivel de actividad crezca en los
proximos doce meses.Del total, 28% refiri6 que su actividad crecera hasta 10%, 30%
consider6 que la mejora oscilara entre 10% y 20% y el restante 17% se incliné por un avance
superior a 20% anual.

Los que consideraron que la actividad se mantendra sin cambios bajo a solo 15% del total de los
encuestados en noviembre de 2017.

Solo 9% del total de encuestados opind negativamente sobre el futuro proximo. Y dentro de este
subconjunto, 4% esperaban que la caida sea inferior a 10%, 2% que se ubique entre 10% y 20%, y
otro 3% que la misma sea mayor a 20% anual.

Con estos guarismos, la ratio de respuestas positivas/negativas subié de3,17 (nov. ’16)y 3,71
(mayo ’17) a un récord de 8,33 (nov. ’17).

¢ Como cree que evolucionara su actividad en los proximos doce meses?
(Guiada)

Medicion Anterior (Junio 2017) Elsector se presenta optimista hada elfuturo: el 75%
de los encuestados consideraque la actividad va a

aumentaren los proximos doce meses.
Respectode la medicion anterior se ochserva un
incremento relativo de las expectativas de crecimientoa
futuro. En junio de 2017 el 52% de los consultados tenia

expectativas positivasy el 14% se mostraba pesimista
respectoal futuro del sector.

m Disminucion total Se mantendra igual

M Crecimiento total

28%

H Disminuird mas de 20% B Disminuird entre 10%y 20% M Disminuird hasta 10%
Semantendra igual Aumentara hasta 10% Aumentara entre 10% y 20%

W Aumentard mas de 200
Base: 325 respuestas.
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¢Como cree que evolucionara su actividad en los proximos doce meses? Regiones.

En todas las regiones del pais se observo un elevadisimo optimismo sobre el futuro préximo.
En todos los casos las respuestas positivas prevalecieron por amplio margen.

En las mas ‘moderadas’, Buenos Aires y Patagonia, los que esperan crecimiento
representaron 69% y 58% del total. Solo 11% y 8% de cada una de estas regiones considerd que
su actividad disminuira en los proximos doce meses. En Buenos Aires la ratio
positivas/negativas llegd a 6,27 y en Patagonia a 7,25.

En las otras cuatro regiones, las respuestas positivas superaron la barrera de 80%. En el NOA
equivalieron a 80%, en Centro y en NEA a 82%, y en Cuyo a 85%. A la inversa, las respuestas
negativas fueron minimas. En Cuyo marcaron un piso de 2%, en NOA equivalieron a 7%, en NEA
llegaron a 12% y en Centro a 10%.

Con estos guarismos, Cuyo volvido a mostrar un maximo de 42,50 en la ratio positivas/negativas.
En el NOA se elevo hasta 11,43. En la region Centro fue de 8,20. En el NEA subi6 a 6,83.

o

¢ Como cree que evolucionara su actividad en los proximos doce meses?
Datos en porcentaje por region de actividad

B Crecerd
Se mantendra igual
B Disminuira

82% 82% 20% 85%
69%
58%
33%
20%
11% g9 10% 6% 12% 13% — - 3%
O ] = = 1
BUENOS AIRES CENTRO NEA NOA CUYD PATAGONIA
Base: 133 Base: 79 Base:33 Base: 15 Base:41 Base: 24
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¢Como cree que evolucionara su actividad en los proximos doce meses? Categorias.

También se destaco el optimismo entre todos los actores de la cadena de valor. Significativa
mejora se registro en el optimismo de los distribuidores de materiales, al tiempo que las
respuestas positivas llegaron a niveles de 87% en inmobiliarias y de 89% en desarrolladores.

En el caso de los desarrolladores, los que esperan una caida representaron apenas 6% del total.
En consecuencia, el cociente positivas/negativas para esta categoria subié a 14,83 en la
comparacion interanual (se observé una muy leve baja al contrastar con mayo de 2017).Entre las
inmobiliarias, no se observaron respuestas negativas y soélo 13% consideré que su nivel de
actividad se mantendra constante.

En el caso de los distribuidores de materiales, las respuestas positivas crecieron de 59% en
noviembre de 2016 a 83% en noviembre de 2017. A la inversa, las respuestas negativas
descendieron de 17% a 4% del total. De esta forma, la ratioentre ambas subié de 3,47 a un
maximo de 20,75.

Del total de constructores, 67% esperaba que su actividad crezca y15% que se mantenga, al
tiempo que el restante18% considerd queseguira disminuyendo. En este caso, la relacion entre
positivas y negativas se ubico en 3,72.Y entre los estudios de arquitectura, las respuestas
positivas equivalieron a 68% del total, las neutrales a 18% y las negativas a 14%. El cociente entre
positivas y negativas subiode2,74 en noviembre de 2016 a 4,86 en noviembre de 2017.

¢ Como cree que evolucionara su actividad en los proximos doce meses?
Datos en porcentaje por actividad principal

Desarrolladores inmobiliarios, aguellos que desempefian su actividad en
inmobiliarias y distribuidores de materiales de construccion son los que se
muestran mas optimistas de cara al futuro. Por el contrario, constructoresy

profesionales que desarrollan sulabor en empresas constructoras son los mas
pesimistas respecto a la evolucién del sector enlos proximos doce meses.

Constructor/Empresaconstructora
Estudio de Arquitectura

Inmobiliaria

Distribuidor de materiales de construccion

Desarrclladores inmokiliarios

W Disminuira Se mantendra igual m Aumentara
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Y ahora, pensando en el lanzamiento de los nuevos créditos hipotecarios, ;como cree que
influirdn en su negocio...? UVI/UVA - PROCREAR - Créditos Hipotecarios.

Una amplia mayoria de los encuestados considera los nuevos créditos hipotecarios incidiran
positivamente sobre la actividad sectorial. Y la proporcion de respuestas positivas fue mayor a
medida que se extendio el horizonte de analisis, sobre todo entre los mas optimistas.

A corto plazo, 17% considerd que su impacto es muy positivo y 44% que es positivo, al tiempo que
otro 30% los consideré como neutros. Las respuestas negativas representaron apenas 3% del total.

A mediano plazo, 19% considerd que su impacto es muy positivo y 47% que es positivo. En este
segmento las respuestas neutras representaron solo 23% del total y las negativas 4% del total.

A largo plazo, 24% considerd que su impacto es muy positivo y otro 41% que es positivo. Las
respuestas neutrales bajaron a 20% y las negativas representaron solo 5% del total.

Y ahora pensando en el lanzamiento de los nuevos créditos hipotecarios,

écomo cree que influiran en su negocio...?
UVI/UVA — PROCREAR

Impacto de nueva linea de créditos: Todos los créditos

Cortoplazo

Mediano plazo

Se esperaque estos
créditos empiecena
tener impacto luego de

un ano.

0 20% 40% B0% 80% 100%

m Muy positivamente m Positivamente m Neutro m Negativamente m Muy negativamente m Nosabe

Corto plazo: Proximos 12 meses

Mediano plazo: de 13 2 afios

Largo plazo: mas de 2 afios Base: 793 casos.
g
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Impacto de nueva linea de créditos: Todos los créditos

CONSTRUYA

Jun. ‘17 Mov. ‘17 Jun, 17 Mow. “17 Jun. “1F Mow. “17 “ MNosabe
1020
m My
negativamente
| Negativamente
Las expectativas se
mantienen estables = Meutro
respecto de la medicidgn
de junio de 2017, = Positivamente
considerando los
encuestados gque a = Muy positivamente

partir del ano se
comenzaraaregistrar
un impacto positivo en
elsector enwvirtud de las
diferentes lineas de
crédito.

Corto plazo:
Proximos 12 meses

Mediano plazro:
de la?2 afos

Largo plazo:
mas de Z afios

AT R R EEE R R R RRR SR ERE R RRRR R RRRRRR

Los créditos UVI/UWVA son los que generan
mayores expectativas al considerar el impacto
al corto, media y largo plazo, entendiendo los
encuestados gue éstos impactaran positiva y
muy positivamente enla actividad del sector.

Corto plazo: Proximos 12 meses
Mediano plazo: de 13 2 afos
Largo plazo: mas de 2 afos
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;Cree que la falta de créditos intermedios o créditos puente dificulta el inicio de nuevas|
obras? ;En qué medida?

En la ultima EOC surgid6 que una amplia mayoria de los encuestados cree que la falta de
créditos intermedios o créditos puente dificulta el inicio de nuevas obras: 84%. Solo 10%
considerd que esto no constituye un obstaculo y 6% eligio la opcion ‘no sabe/no contesta’.

¢Cree que la falta de créditos intermedios o créditos puente dificulta el inicio
de nuevas obras? ¢En qué medida?*

mmm Mosabe/Nocontesta

constructores y desarrolladores inmobiliarios

— ¢En qué medida? Excluyendo N.S./N.C.

6%

: p— Si, creo que lo

: dificulta mucho 44%
5i, creo que lo

: dificulta 349
: moderadamente ---

Si, creo gue lo

: dificulta poco 12%
Mo, creo que no 10%
: lo dificulta

é . S - Base: 68 casos.
: Aproximadamente 8 de cada 10 ——
! mmm No R

considera gue la falta de créditos intermedios
ocreditos puente dificulta el inicio de nuevas

chbras y, en su mayoria, consideran que lo
dificulta mucho. iﬂi

* La pregunta fue realizada sdlo a los que indicaron como actividad "constructorfempresa constructorz” o "desarrolladores inmobiliarios”.

;Cuales de las siguientes condiciones le

actualmente llevaradelante su negocio?

Los actores de la cadena que respondieron la EOC N° 13 consideraron como
principalesfacilitadores del negocioal ‘crecimiento de la actividad econdémica’ (6,73 de
puntaje), al ‘mayor financiamiento’ (6,56) y al ‘crecimiento de las obras privadas’ (6,09).

En el primer lugar no hubo cambios con respecto a lo observado en la EOC N° 11 (nov. '16).
En cambio, si se produjo un aumento de la importancia del ‘mayor financiamiento’, que pasoé
del 3° al 2° lugar en los ultimos doce meses. Esto hizo caer al tercer puesto al ‘crecimiento
de las obras privadas’.

Later Cor .2 n) A b
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CONSTRUYA

ESTUDIO DE OPINION

En los puestos cuatro y cinco se ubicaron‘mayor obra pulblica’ y ‘mayor rentabilidad’ vy
‘disminucion del precio del metro cuadrado (délares)’, con puntajes promedio de 5,49y 5,34.

En tanto, el otro cambio relevante que se produjo entre los ultimos dos noviembres fue la
‘desaparicion’ como facilitador del negocio del factor ‘falta de alternativas rentables donde
invertir los pesos argentinos’. En noviembre de 2016 habia caido al tercer lugar y en esta
ocasion descendio al sexto lugar.

Y el factor‘las otras alternativas de inversion son muy riesgosas’ también volvid a retroceder,
pasando del séptimo al noveno lugar entre noviembre de 2016 y noviembre de 2017.

‘Crecimiento de la actividad econdémica’ fue la opcidn mas elegida por las constructoras y por los
distribuidores de materiales. En cambio, los estudios de arquitectura, las inmobiliarias y los
desarrolladores inmobiliarios consideraron que el principal factor que facilita sus negocios es
‘mayor financiamiento’.

¢ Cuales de las siguientes condiciones son las que le facilitan actualmente

llevar adelante su negocio? (Guiada)
Por favor ordene las siguientes opciones de acuerdoa la importancia gue Ud. les asigna, siendo 10 “Muy
importante” y 1 “Nada importante”.

w_wr

Posicion
Puntaje periodo
anterior
'-‘ Crecimiento de la actividad econdmica 6,73 1 p—
E Mayor financiamiento g,56 2 =
Fj Crecimientoobras privadas 6,09 3 —
ﬂ Mayor obra pudblica 5,62 7 +
E Mayor rentabilidad 5,53 5 —
a Falta de alternativas rentables donde invertir pesos 5,29 4 —
Disminucion del precio del metrocuadrado (en délares) 5,02 & —
ﬂ Corriente migratoria/ crecimiento poblacional enla zona 4,66 9 +
E Las otras alternativas de inversion son muy riesgosas 4,59 8 —
-_. u Radicacidn de industrias enla zona de actividad 4,20 10 =

Base : 292 casos. Todas las actividades. — — —
S S La mayor variacion en los facilitadores con respecto a la medicion
anterior, se observa para el indicador “Mayor obra pablica®.

-
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CONSTRUYA

CONSTRUCTOR/EMPRESA CONSTRUCTORA

Posicion

Indicador Puntaje periodo
anterior

Crecimiento de la actividad econémica 6,60 1 —
Mavyor financiamiento 5,82 —
B Crecimiento cbras privadas 5,81 4 +
n Mayor cbra pablica 5,685 a8 +
E Mayor rentabilidad 5,23 6 T
E Disminucion del preciodel metrocuadrado (en dolares) 4,94 5 —
"/ Faltadealternativas rentables donde invertir pesos 4,74 3 —
B Corriente migratoria,/ crecimiento poblacional enla zona 4,26 9 +
E Las otras alternativas de inversion son muy riesgosas 4,15 r —
m Radicacién de industrias en la zona de actividad 4,13 10 —

ESTUDIO DE ARQUITECTURA

Posicidn
Indicador Puntaje periodo
anterior
Mayor financiamiento 6,11 . |
Crecimientoobras privadas 5,89

Crecimiento de la actividad econdmica 5,72
Mayor rentahbilidad 5,22
Mayor cbra pablica 4,84

Disminucion del precio del metro cuadrado (en dolares) 4. .46

Corriente migratoria/ crecimiento poblacicnal enla zona 4,20

EX 1
4 | 5
3
E Falta de alternativas rentables donde invertir pesocs 4,84 B
A 7
8 | s
ia s

Las otras alternativas de inversion son muy riesgosas 4,04

Y+ Y+

m Radicacion de industrias enla zona de actividad 3,77 10

=
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CONSTRUYA

INMOBILIARIA

Posicidn
Indicador Puntaje pericdo
anterior
Mayor financiamiento 7,30 1 —
Falta de alternativas rentables donde invertir pesos 7,13 2 —_—
ER crecimientode la actividad econdmica 7,04 s -+
ﬂ Mayor rentabilidad 6,83 a —
Disminucion del precio del metro cuadrado (en délares) 6,70 (=3 +
E Crecimientoobras privadas 6,22 3 —
;" Mayor obra pablica 5,87 7 ——
E Corriente migratoria/ crecimiento poblacional en la zona 5,78 = +
E Radicacion de industrias enla zona de actividad 5,43 10 +
m Las otras alternativas de inversion son muy riesgosas 4,83 =3 —

DISTRIBUIDOR DE MATERIALES DE CONSTRUCCION

ian
Indicador Puntaje periodo
anterior
E Crecimiento de la actividad econdmica 7,28 2 -4
Mayor financiamiento 5,75 3 +
E Crecimientoobras privadas 6,52 1 am—
ﬂ Mayor rentabilidad &,09 & +
Falta de alternativas rentables donde invertir pesos 6,02 4 —
E Mayor obra pablica 5,95 5 —
f‘ Corriente migratoria/ crecimiento poblacional enla zona 5,22 9 +
E Las otras alternativas de inversidon son muy riesgosas 5,09 a8 —
E Disminucicn del precio del metro cuadrado (en dolares) 5,09 7 —
Em Radicacién de industrias enla zona de actividad 4,40 10 —

=
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CONSTRUYA

DESARROLLADORES INMOBILIARIOS

Indicador

E Mayor financiamiento 7.67 1 —
Crecimiento de la actividad econdémica 7,50 2 —

E Disminucion del precio del metro cuadrado (en dolares) 6,11 & +

ﬂ Corriente migratoria,/ crecimiento poblacional en la zona 6,00 7 +
Crecimiento obras privadas 5,78 3 —
E Mayor rentabilidad 5,56 a —
" Falta de alternativas rentables donde invertir pesos 5,44 5 —
E Las otras alternativas de inversién son muy riesgosas 4,94 a2 —

E Radicacién de industrias enla zona de actividad 3,78 10 +
#

Em Mayor cbra publica 3,72 9

Facilitadores

Mayor rentabilidad 5 3 4 4 5 5 5 S5
Falta de alternativas rentables donde

invertir pesos 1 1 1 1 2 3 4 6
Disminucion del precic del metro

cuadrado (enddlares) 7 7 7 ! & & & 7
Corner_lte migratoria/ crecimiento a a a g g g g a
poblacional en la zona

Las ot_raE alternativas de inversion son 3 a & 5 - 3 3 g
MUy Fiesgosas

Radicacion de industrias enla zona de 07 07 07 o o O 07 17

actividad

Las mayores fluctuaciones enla asignacion de posiciones se produce en
i, torno al factor falta de alternativas rentables dondeinvertir pesos que
pasa de tener una importancia intermedia a posicionarse como factor
secundario. En lo respectivo a la evolucion de los otros factores
. secundarics no se observan cambios relevantes.

. - £ v, y ACOLLY
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ALID AD

ESTUDIO DE OPINION

Evolucion de los facilitadores secundarios del sector
Marzo 2014 — Noviembre 2017

hAar-14 Oct-14 Abr-15 Mow-15 Abr-16 Mow-16 Jun-17 Mow-17

Mayor rentabilidad 5 3 4 4 5 5 5 5
Falta de alternativas rentables donde

invertir pesos L E E L . = .- D
Disminucion deﬂl precio del metro 7 7 7 7 5 5 5 7
cuadrado (enddlares)

CDrrlerth migratoria/ crecimiento g a a g g g g a
poblacicnal en la zona

Las D-t_ras alternativas de inversion son 3 a 6 & 7 g a g
muyriesgosas

Radicacién de industrias enla zona de 10 10 10 10 10 10 10 10

actividad

Las mayores fluctuaciones en la asignacion de posiciones se produce en
torne al factor falta de alternativas rentables dondeinwvertir pesos gue
E] pasa de tener una importancia intermedia a posicicnarse como factor
C—J secundario. Enlo respectivo a la evolucion de los otros factores
secundarios no se ocbservan cambios relevantes.

;Cual considera que es actualmente la principal para llevar adelante su negocio?

En noviembre de 2017 para los encuestados laprincipal dificultad para llevar adelante el
negocio fue la ‘presion impositiva’. Subié del 3° lugar en noviembre de 2016 al 1° en la
ultima medicién (con un puntaje promedio de 7,83).

El factor ‘mayor costo de construcciéon’ continué siendo muy importante, ya que ocupé el 2°
puesto, con un puntaje promedio de 7,43.

En tercer lugar se ubicoel ‘aumento del precio del metro cuadrado (en dolares)’ y en cuarto
lugar se colocoel ‘menor financiamiento’.

Para los constructores, desarrolladores inmobiliarios y distribuidores de materiales, la
restriccion mas importantefue la ‘presion impositiva’. Para los estudios de arquitectura, la
principal preocupacion para desarrollar sus negocios fue ‘costo de los terrenos’. Y para las
inmobiliarias, el factor que genera mayores dificultades para el negocio fue el ‘mayor costo
de la construccion’.

o“H
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CONSTRUYA

Posicion
Indicador Puntaje periodo
anterior
E Presion impositiva 7,83 2 +
Mayor costo de construccién 7,43 1 —
B Aumento del precio del metro cuadrado (en dolares) 6,26 3 —
E Menor financiamiento 6,56 5 +
IEJ costodelos terrencs 6,35 a a—
E Menor Inversion enobras privadas 6,19 i +
v | Menor demanda 5,860 [ —
3 inseguridad juridica 5,57 10 -+
E Incertidumbre por el tipo de cambio 5,52 2 —
nm Menor disponibilidad de terrenos para la construccicon 5,35 11 +
Falta de alternativas rentables donde invertir pesos 5,32 9 —
ERFA rvencr inversion de obras publicas 4,93 12 —

CONSTRUCTOR/EMPRESA CONSTRUCTORA

Posicion

Indicador Puntaje periodo
anterior

Presién impositiva 8,29 2 -4
Mayor costo de construccién 7,53 1 —
E] Menor financiamiento 6,92 5 -+
E Inseguridad juridica 6,40 10 +
E Aumentodel preciodel metro cuadrado (en dolares) 6,40 3 —
E Costode los terrenos 6,11 a4 —
"4 Menor Inversionen obras privadas 5,81 & —
E’ Mencr demanda 5,53 7 —
E Incertidumbre por el tipo de cambio 5,34 a8 p—
nﬂ Menor disponikilidad de terrencs para la construccion 5,08 1z +
Falta de alternativas rentables donde invertir pesos 4,94 o —
EE Menor inversion de obras pdblicas 4,58 11 —

=
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CONSTRUYA

ESTUDIO DE ARQUITECTURA

Posicion

Indicador Puntaje periodo
anterior

'} costodelos terrencs 7,72 2 4=
Mayor costo de construccion 7,67 1 —
B Aumentodel precio del metrocuadrado (en dolares) 7,49 3 —
EY Presionimpositiva 7,01 5 -+
IE menorfinanciamiento 6,19 4 —
E Menor disponibilidad de terrenos para la construccion 6,10 10 +
4, Menorinversiénen obras privadas G, 08 7 —
E! Menor demanda 5,63 & —
E Falta de alternativas rentables donde invertir pesos 5,28 a2 —
nﬂ Incertidumbre por el tipo de cambio 5,06 ] —
Inseguridad juridica 4,94 11 —
EE MMenor inversion de cbras publicas 4,65 12 p—

INMOBILIARIA

Posicidon

Indicador Puntaje periodo
anterior

Fl mayor costo de construccion 2,22 1 —
Aumento del precio del metro cuadrado (en délares) 7,65 3 +
[E] presiénimpositiva 7,57 5 =+
E Costode los terrenos 7.7 2 —
E MMenor Inversion en cbras privadas 6,13 7 +
I3 inseguridad juridica 6,35 11 =+
7 | Falta de alternativas rentables donde invertir pesos 6,22 a8 +
E Menor financiamiento 5,05 4 —
E Incertidumbre por el tipo de cambio 5,87 9 —
[FR i}l menor disponibilidad de terrencs para la construccién 5,65 10 —
Menor demanda 5,57 & s
EE Menor inversion de obras pablicas 5,17 12 —

=
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CONSTRUYA

DISTRIBUIDOR DE MATERIALES DE CONSTRUCCION

Posicion

Indicador Puntaje periodo
anterior

[F} Presionimpositiva 8,00 1 —
E Mayor costo de construccién 7,19 L. | +
[E] menor financiamiento 6,93 s -+

E Menor demanda 6,86 3 —
E Menor Inversidn en obras privadas 6,73 11 +

E Aumento del precio del metro cuadrado (en dolares) 5,42 ] —

A Costo de los terrenos 6,42 i =

E Menor inversion de obras pablicas 6,16 2 —

E Incertidumbre por el tipo de cambio 6,00 9 =

nm Falta de alternativas rentables donde invertir pesos 5,67 8 —

Inseguridad juridica 5,59 10 .
EE Menor disponibilidad de terrenos para la construccion 4,68 12 =

DESARROLLADORES INMOBILIARIOS

Posicion
Indicador periodo
anterior
N Presisnimpositiva 8,94 1 —
Mayor costo de construccion 28,28 2 —
B Aumento del precio del metro cuadrado (en dolares) 2,06 A +
E Costo de los terrenos 7,67 ES m—
E Inseguridad juridica 6,94 2 +
E Menor financiamiento 5,89 B —_—
"4 Menordemanda 6,28 = —
E! Incertidumbre por el tipo de cambio 5,94 i —
E Menor disponibilidad de terrenos para la construccion 5,67 9 _—
nm Falta de alternativas rentables donde invertir pesos 4,63 12 +
Menor Inversionen obras privadas 4,61 10 —
EE Menor inversidon de cbras pablicas 2,81 11 —
| DESARROLLADORESINMOBILIARIOS. Base:18casos.
Ry ) " o
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CONSTRUYA

Dificultades
Presion impositiva 3 3 1 2 5 3 2 1
Mayor costo de construccion 1 2 3 4 1 1 1 2
Aumento del precm’del metrocuadrado 5 5 5 & 3 6 3 3
(enddlares)
Menor financiamiento L.} . | 5 3 2 2 5 4

En la medicion de noviembre, la presion impositivapasaa
encabezarellistado de obstaculos para la actividad gquedando
el mayor costo de construccion en segundo lugar. El aumento

del preciodel metro cuadrado en dolares se mantiene enla

misma posicion y el menor financiamiento es un factor que
crece en su importancia como obstaculos para la actividad del
sectorubicandose en el cuarto lugar.

Facilitadores

Costode los terrenos il 5 A 5 il 7 5

Menor Inversion encbras privadas 12 12 12 11 ]
MMenor demanda B2 7 g2 g2 4 4 =] 7
Inseguridad juridica 9 10 9 9 10 11 10 a2
Incertidumbre por el tipo de cambio 2 1 2 1 a2 10 a2 S
Menor disponibilidad d-e_i.:errems parala 11 11 11 12 12 12 11 10

construccion

Falta de alte;_:;e;t:;e:;;ir:s'ables donde 10 5 10 10 - g g e
Menorinversion de obras publicas 7 2 7 7 9 8 12 12

Como contrapartida, la falta de alternativas rentables dondeinvertir pesos, las dificultades
relacionadas conla incertidumbre por eltipo de cambio y la menor demanda tienden a
perder importancia como obstéculos del sector. Por otra parte, la inseguridad juridicagana .

influencia como freno en la participacion del sector.
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CONSTRUYA

ESTUDIO DE OPINION

:Queé sector movilizé la construccion en su region en los ultimos cuatro meses?

Entre los 292 encuestados, en noviembre de 2017 el ‘sector gubernamental’ salté al primer
lugar por primera vez, con 20% de las respuestas (+12 pp en relacién a noviembre de 2016).

Los sectores ‘agropecuario’ y ‘comercio’ descendieron al segundo y tercer lugar,
respectivamente. El primero tuvo una importancia de 16% (-4 pp) y el segundo otra de 15% (-

4 pp).

Detras se ubicaron ‘servicios (excepto Turismo)’, con 12%, ‘turismo’, con 11%, ‘industria’,con
10%, y ‘mineria’, con 2%. Por su parte, los ‘otros sectores’ recibieron14% de las respuestas.

¢ Queé sector esta movilizando la construccion en su region
en los dltimos 4 meses? (Guiada)

SECTOR CON MAYOR INFLUENCIA EN LA MMOVILIZACION

DE LA CONSTRUCCION

Sector Gubernamental B 16% 20%
Agropecuario 20% 21% 16%
Comercio 15% 18% 15%
Sector servicios 12% o6 12%
Turismo 9% 7o 11%
Industria 11% 9% 10%

Mineria 3% 1% 2%
Otros 13% 18% 14%

El sector agropecuario pasa a ocupar el segundo lugar, ante el crecimiento del sector
-pubernamental gue se encuentra encabezando la lista. Se observa gue desde noviembre de 2016
existe una tendencia al alza enla importancia gue dicho sector posee como movilizador de la
construccion. El sector servicios vuelve a ganar importancia relativa.

Entre los gue seleccionaron la opcion «Otros s, indicaron principalmente gue las actividades gue
estan movilizando la actividad son la inversion privada y la construccion de viviendas.

Base: 292 casos.

-
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CONSTRUYA

ESTUDIO DE OPINION

Costo de construccion en délares en los proximos doce meses.

La proporcion de encuestados que considerd que el costo de construccion en dolares crecera en
los proximos doce meses volvidé a aumentar en noviembre de 2017, llegando a 73% del total (+12
pp respecto a noviembre de 2016). A la inversa, descendieron las proporciones de los que creen
que se mantendra igual (de 26% a 24%) y que descendera (de 7% a 3%).

¢ Como cree que evolucionara el costo de construccion en délares en los
proximos doce meses? (Guiada)

$ —+—Crecera B-5e mantendraigual —d—Disminuira
100% n esta medicion las expectativas
905 - delalza de los costos de
construccionalcanzaronsu pico

80% - maximao.

Fg

60% -

S50%%

A0

309

200

109

0%
mar-14 oct-14 abr-15 now-15 abr-16 now-16 jun-17 now-17

Expectativas de crecimiento o Expectativas de estabilidad — disminucion %
e tendraigual 24%

Aumentara mas de 20% Th mantendraiga
Disminuira hasta 20% 1%

Aumentaraentre 1066y 205 24%
Disminuirz entre 103y 205 2%

A tard hasta 10% ..

Hmentars e Disminuia mas de 2068 0%

Base: 333 resouestas
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CONSTRUYA

ESTUDIO DE OPINION

Costo de los materiales de construccion en délares en los proximos 12 meses.

En la EOC N° 13 la mayoria de los encuestados consideré que aumentarael costo de los materiales
en dolares en los proximos doce meses. Este grupo representd 79% del total (+9pp con respecto
anoviembre de 2016). Los que creen que este costo se mantendra estable, volvieron a
representar 19% del total en noviembre del Gltimo ano. Por su parte, el grupo que consideré que
este costo descendera, bajo de 6% a solo 2%.

¢ Como cree que evolucionara el costo de los materiales de construccion
en dolares en los proximos doce meses? (Guiada)

Las expectativas del alza del costo de los ——Crecera -m-5emantendrdigual —a—Disminuira
100% materiales alcanzaron el valor mdximao,
908 - mientras que las de baja llegaron a su
minimo valor.
80%%
0% 695
65% O .

60% s
50%
0%
309
2054
1094

094

mar-14 oct-14 abr-15 nawv-15 abr-16 nav-16 jun-17 nov-17
Aumentara mas de 205 B 2 mantendra iguzl 5%
Disminuird hastz 20% 1%
Aumentara entre 1056 y 20% 26%
Disminuird entre 10% v 208 1%
R e Disminuird més de 208 0%

Base: 333 resouestas.
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CONSTRUYA

ESTUDIO DE OPINION

Valor del metro cuadrado en délares para los proximos doce meses.

Entre los actores de la cadena de valor que respondieron la Gltima EOC predominé la opinion de
que el valor del metro cuadrado en doélares seguira subiendo durante 2018. Incluso, la proporcion
de encuestados que tuvo esta valoracion aumenté con respecto a noviembre de 2016, ya que
paso de 66% a 73% del total. A la inversa, descendio de 8% a 2% la proporcion de encuestados que
considera queel mismo ‘disminuira’. La proporcion de los que opinaron que se mantendra estable
subio levemente, de 22% en noviembre de 2016 a 24% en noviembre de 2017 (aunque este valor
resultd levemente inferior al registrado en mayo del ano pasado, 25%).

¢Como cree gue evolucionara en dolares el valor del metro cuadrado
en los proximos doce meses? (Guiada)

$ —+—Crecera -m-Semantendrdigual —a—Disminuira
100% - En esta medicidn, las expectativas del
dlza del valor del metro cuadrado
90% - alcanzaron el valor maximo.
209
F0g
60%
50% ke m 48%
A0%
30%%
. J 7%,
200 - 18%
10%g
ﬂ% T T
mar-14 oct-14 2br-15 nov-15 abr-16 nov-16 jun-17 now-17
Expectativas de crecimiento o Expectativas de estahilidad — disminucion %
Aumentars mas de 20% O Se mantendraigual bt
Disminuird hasta 20% 1%
Aumentaraentre 1056y 20% 20%
Disminuird entre 10% y 205 1%
e — Disminuird més de 205 0%

Base: 333 respuestas,
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ESTUDIO DE OPINION

;Cual es el mejor método de ahorro?

La ‘construccion’ se mantuvo como el mejor método de ahorro entre los que respondieron la
ultima encuesta. No obstante, la importancia relativa de esta respuesta continud
retrocediendo en comparacion con la EOC N° 11. Del total, 41% eligié al sector de la
construccion (-3 pp).El instrumento identificado como principal competidor fue bonos
publicos argentinos’, que llegd a concentrar 21% de las respuestas (+7 pp). Por su parte, las
‘acciones’ subieron al tercer puesto, con 7% del total, igualando a los ‘plazos fijos’.

¢ Cual cree que es el mejor método de ahorro? (Guiada)

Mediciones anteriores

Jun 2017 MNov 2016

W B e

Construccion
Bonos publicos argentinos
Acciones

Plazos fijos

Respectode la dltima medicicn
(junio 2017) aumenta en términos
relativos la seleccion de la
construccion como método
preferencialde ahorro,
manteniéndose enel primer lugar.
Esta es seguida por la compra de
bonos publicos y acciones.

Compra de moneda extranjera
Otros bonos

Sector Agropecuario
Depodsitos bancarios

Mo lo séf No contesto

Otro

Base: 292 casos.

:Qué importancia les da a las marcas de los materiales al momento de tomar decisiones de|

En noviembre de 2017, 57% de los encuestados respondié que les asigna mucha importancia a las
marcas de los materiales al momento de tomar la decision de compra. Y otro39%indicé que le
otorga mediana importancia. En tanto, solo 2% respondié que es poco importante.

La opcion ‘mucha importancia’ continué siendo la mas elegida entre todas las categorias, con un
piso de 50% entre los desarrolladores inmobiliarios y un maximo de 59% entre las constructoras.
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CONSTRUYA

ESTUDIO DE OPINION
¢Qué importancia le da a las marcas de los materiales al momento de tomar
decisiones de compra? (Guiada)

: e
533 2008 g[:_l_T;,I Mas de la mitad de los

40% 39% encuestados manifiesta

que las marcas de los

i materiales son mu

4% 29 3% 1% : . Y
S m— — i importantes al momento
Mucha Mediana Poca importancia Molosé/ Mo de decidir en materia de

importancia importancia contesto : compras.
) : Esto ocurre en todas las
mjun-17 mnow-17 ..
actividades del sector.

Impaortancia de materiales por actividad

Constructor)

Distribuidor de

Emnes-:.a m Inmohiliaria matﬂiﬂe'._;__de D_::“mrﬂadmes biliar
Mucha importancia so% 52% 57% g e
Mediana importancia 3566 43% 35% 41% 3%
Poca importancia 2% 4% o I =3
Molo sé&f Mo contesto o 1% ol o =%

Base: 292 casos.

;Utiliza en su negocio los sistemas prefabricados actuales?

Consultados sobre el uso de los sistemas prefabricados actuales, 60% indicé que NO los utiliza.

En el otro extremo, 4% de los encuestados sefalé que los utiliza de forma exclusiva. Y en el
medio, 36% considero que los utiliza en forma mixta, es decir combinados con los sistemas
tradicionales.

Entre los que indicaron que los utilizan en forma mixta, 57% afirmo que estos gozan de una
aceptacion media por parte de los clientes.Para otro 20%tienen una alta aceptacion y para el
otro 19%tienen baja aceptacion.

Entre losestudios de arquitectura, la mayoria afirma hacer uso de ellos (53% vs 47%). Entre los
constructores, las respuestas se dividieron en idéntica proporcion (50% y 50%). En cambio, entre
las demas categorias (inmobiliarias, distribuidores y desarrolladores), la mayor parte de las
respuestas fue negativa (70%, 69% y 78%, respectivamente).

Pero, en todos los casos si se observo lo establecido mas arriba, en referencia a que los sistemas
prefabricados gozan de una aceptacion media entre los clientes.
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é Utiliza en su negocio los sistemas
prefabricados actuales?

Si, de forma

mixta junto
can los Alta aceptaciGn 2056

tradicionales

36% i

- -
. = Media aceptacion = ST
Mo los utilizo H Pt
02

@ — :

Alrededor del 40% de los encuestados indica que
Mo lo sé P A%

utiliza en su negocio sistemas prefabricados. Las
actividades que se muestran mas proclives a
incorporarlos son la construcciony los estudios de
arquitectura.
Entre gquienes usaneste tipo de sistemas, enun 57% Base : 114 casos.
de los casos se registra un nivel de aceptacion medio.

Uso de sistemas prefabricados actuales segun actividad principal

m s = No

78%

tructor/Empresa construmefio de Arguitectura InmobiliaBiatribuidor de materiales de chesawotledores inmobiliari
Base: 54 Base: 77 Base: 23 Base: 74 Base: 18

MNivel de aceptacion

Constructor) Estudio de — - “smn; : Desarrolladores
Empresa constructora Arguitectura gSE = es_' inmobiliarios

15% 14% 14% 25%

; 65% 71% 593 25%
20% 14% 14% 1:51:!-'.‘;5-::
D% 0% 14% 0%
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ESTUDIO DE OPINION

¢Hay un faltante de viviendas para comercializar?

Entre los desarrolladores inmobiliarios e inmobiliarias entrevistados, 69% considerd que existe un
faltante de viviendas para comercializar. Otro 26% consideré lo contrario y 5% opto por NS/NC.

El faltante se asocid principalmente con la tipologia ‘unifamiliar’ (casa), que concentro 38% de
las respuestas (multiples). Los departamentos de 2 dormitorios se ubicaron en segundo lugar,
concentrando 29% de las respuestas. En tercer lugar aparecieron los departamentos de 3
dormitorios (17%) y en cuarto lugar los mono ambientes (12%). Las unidades con mas de 3
dormitorios quedaron Ultimas, con sélo 3%.

éConsidera que hay un faltante de
viviendas para comercializar?*

i Qué tipo deviviendas consideraque faltan?

..---------:
dnsmsmemen®

Depart?rne_ntus de 199%
1 dormitorio

Base: 41 casos. Departamentos de
. . 29%
2 dormitorios
¢ Considera que hay un faltante de viviendas para comercializar? *

G Departamentos de
Por region partame! 17%
3 dormitorios

MNose
5%

No
26%

=R MEA, i
Aiires N
Departamentos de
i 70% 50% 100% 50% 100% 100% mas de 3 4%
dormitorios
Mo 22% 0% - 50% - -
Mo lo sé 9% = = = - - Base : 104 respuestas.

Baysae 23 casos 10 casas 1 casos 2 casos 2 camos 1 cmos

* La pregunta fue realizada sdlo a los que indicaron como actividad “Desarrolladores inmobiliarios” o “Inmobiliaria®”

En las regiones Buenos Aires y Centro, el faltante de viviendas se asocid principalmente con la
tipologia ‘unifamiliar’ (casa) y con los departamentos de 2 dormitorios. En Buenos Aires
concentraron 31% y 34% de las respuestas, respectivamente. En Centro, 40% y 27%. En las
restantes regiones, las respuestas se concentraron principalmente en las casas.
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ESTUDIO DE OPINION

éQueé tipo de viviendas considera que faltan?* Por region

Enla mayor parte de las regiones los encuestados
manifiestan que las viviendas unifamiliares
representan el principal faltante. Enel caso de
Buenos Aires éstas se posicionan en el segundo
lugar, ubicandose los departamentos de dos

dormitorios como primer tipo de viviendas en falta.

m Unifamiliar

o Departamentos de 1 dormitorio

m Drepartamentos de 2 dormitorios

W Departamentos de 2 dormitorios
Departamentos de misde 3 dormitorios

10:02a

33% 5., 33%

i

10024
S50%% 50%
319, 59%
1%4
3%
Buenos Aires Centro MNEA MNOA
DoIEE e e e R S ke i Base: 1 respuesta.

Cuyo Patagonia

Base: 2respuestas.  Base: 3respuestas.

* La pregunta fue realizada solo a los gue indicaron como actividad “Desarrolladores inmabiliarios™ o “Inmobiliaria®

¢A qué sector social se orientaran las nuevas construcciones?

En la ultima EOC, 46% del conjunto de desarrolladores inmobiliarios y constructores respondio
que las nuevas construcciones se orientaran a la clase media y 38% opind que se dirigiran a la
clase media-alta. Solo 5% respondié que espera una mayor oferta de unidades para la clase alta y
otro 4% para la clase media-baja. En tanto, 8% eligio la opcion NS/NC.

8 que sector social orientaran las nuevas construcciones?®

Clase Alta 5%

Clase Media - Alta 3836

Clase Media

Clase Media -
baja S

Clase Baja

MN.S. S MN.C. a2

Cerca de la mitad de los
encuestados sostiene gue
las nuevas construcciones

seorientaran a la clase
media. Ensegundo lugar,
un 8% de los consultados

seleccionan como
destinataria a la clase
C—'E] media-alta.

Base: 80respuestas.

* La pregunta fue realizada sdlo a los que indicaron comaoactividad " Desarrol ladores inmaobiliarios” o "Constructor/empresa Constructor=" .
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