
 

 

 
ESTUDIO CUANTITATIVO SOBRE EXPECTATIVAS RELACIONADAS CON LA ACTIVIDAD 

DE LA CONSTRUCCIÓN Y EL MERCADO INMOBILIARIO–Grupo CONSTRUYA 
 

EOC Nº 14–marzo 2018  
 
                                                  SÍNTESIS DE RESULTADO 

 
Período del campo. Del 26º de marzo al 13 de abril de 2018.   

  
Casos de estudio. Se registraron 735 respuestas. 
 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

 



 

 

Respuestas por región 
 

 
 

¿Qué segmento impulsa actualmente la demanda en su negocio? Aclaración: pregunta exclusiva para 

Distribuidores de materiales. 
 

 Las obras medianas y pequeñas del sector privado fueron las más elegidas por los encuestados como impulsoras 

de la demanda del negocio. 46%. Perdió 1 pp respecto a la EOC Nº 12. 
 

a. Inmobiliarias y desarrolladores fueron los que más eligieron esta opción. 69% y 59% del total, 

respectivamente. 

b. En estudios de arquitectura, distribuidores y constructores, alcanzó una participación relativa de 49%, 

43% y 41%. 
 

 Refacciones y ampliaciones, recibió 32% de las respuestas. Esto representó una mejora de 4 puntos porcentuales 

con relación a la EOC de un año atrás. 
 

a. Estudios de arquitectura. 39% 

b. Distribuidores de materiales. 36% 

c. Constructores. 28% 

d. El resto, por debajo de 20%. 

 Obras públicas en tercer lugar, con 12%. Perdió 1 pp respecto a la EOC Nº 12.Constructores y distribuidores 

eligieron esta opción más que el resto de los actores. 19% y 13% 
 

 Obras grandes del sector privado quedó en último lugar, con 10%. Perdió 1 pp respecto a la EOC Nº 12. 

Desarrolladores y constructores. 21% y 12% 
 

 



 

 

 

 
 
 

 
 
 



 

 

 

 
 
 
¿Cómo diría que evolucionó su actividad en los últimos doce meses? 

 
 

 En la EOC Nº 14, las respuestas fueron mejores que en las dos encuestas previas. 
 

 Creció la proporción de encuestados que consideró que su actividad creció durante el último año. La proporción 

de los que respondieron negativamente, bajó sustancialmente. 
 

 Sobre un total de 878 respuestas, 34% consideró que su actividad creció en los últimos doce meses. +4 puntos 

porcentuales (pp) respecto a la misma encuesta de 2017. 
 

 También creció la proporción de respuestas neutrales (mantenimiento), a 35%. +12 pp 
 

 Cayeron las respuestas negativas como proporción del total. 31%. -16 pp. Aunque se mantuvieron altas. 
 

 La relación positivas/negativas subió de 0,64 a 1,10 en abril de 2018. 

 
 
 
 
 
 
 



 

 

 

 
 

 
 
 



 

 

 
 
¿Cómo diría que evolucionó su actividad en los últimos doce meses? Regiones. 
 

 NOA, Buenos Aires y Cuyo registraron las mayores proporciones de respuestas positivas sobre los últimos doce meses. 

37%, 36% y 35% del total. 
 

 Centro concentró 33% de respuestas positivas y el máximo de respuestas neutrales (sostenimiento, 39%). 
 

 Al realizar el cociente entre respuestas positivas y negativas, la región Buenos Aires obtuvo el mayor puntaje, 1,24. 

NOA, el segundo, con 1,19. Centro, el tercero, con 1,18. 
 

 En NEA y Patagonia predominó el pesimismo sobre los últimos doce meses. 36% y 39% 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
¿Cómo diría que evolucionó su actividad en los últimos doce meses? Categorías. 

 

 Las categorías en las cuales la actividad evolucionó mejor fueron: desarrolladores inmobiliarios e inmobiliarias. 53% 

y 51% en cada caso, registraron mayores niveles de actividad. Y sólo 16% y 14% en cada caso, señalaron bajas. El 

resto (31% y 35%) mantuvieron su nivel de actividad en los últimos doce meses. 
 

 En estas dos categorías los cocientes de positivas/negativas se ubicaron en 3,31 y 3,64 respectivamente. 
 

 Entre los estudios de arquitectura y los distribuidores de materiales, predominó la estabilidad del nivel de actividad. 

39% y 36%. Además, en ambos casos, la proporción de caídas superó a la de subas. 33% y 28% para estudios de 

arquitectura. 33% y 30% para los distribuidores. 
 

 En ambos casos el cociente positivas/negativas fue inferior a 1 (0,85 y 0,91). 
 

 Entre los constructores, predominaron también las respuestas positivas, aunque las neutrales y las negativas también 

fueron elevadas. 35%, 33% y 32%, respectivamente. El cociente positivas/negativas logró ubicarse en 1,09. 

 
 
 
 

 
 



 

 

 
¿Cómo cree que evolucionará su actividad en los próximos doce meses? Total. 
 

 40% de los encuestados consideró que su actividad va a aumentar en los próximos doce meses, mientras que 20% se 

inclinó por una disminución.Asimismo, otro 41% consideró que su actividad se mantendrá estable en los próximos 

doce meses. (la suma no da 100 por cuestiones de redondeo). 
 

 Las expectativas son positivas. El cociente entre respuestas positivas y negativas se ubicó en 2,00. 
 

 En relación a las dos EOC anteriores (sobre todo con respecto a la de noviembre 2017), lógicamente el optimismo se 

moderó. A medida que queda cada vez más atrás la recesión y el nivel de actividad sectorial se recupera, las 

expectativas se van moderando. 
 

 
 
 
 
 
 



 

 

¿Cómo cree que evolucionará su actividad en los próximos doce meses? Regiones. 
 

 La tendencia positiva general se repitió en casi todas las regiones. Las más optimistas fueron NEA, NOA y Buenos 

Aires. En las tres, la proporción de encuestados que creen que crecerá su actividad fue superior a 40% (46%, 46% y 

41%). A la inversa, los que esperan una baja fueron minoría (16%, 19% y 18%). En tanto, la proporción de los que se 

inclinaron por un sostenimiento de su actividad en el nivel actual, fue elevada y en el caso de Buenos Aires llegó a 

igualar la proporción de respuestas positivas (38%, 34% y 41%). 
 

 La excepción fue la región patagónica, donde 35% de los consultados sostuvo que su actividad disminuirá frente a 

30% que consideró que aumentará en los próximos doce meses.  
 

 En Cuyo y Centro también predominaron las respuestas positivas (36% y 34%) con respecto a las negativas (21% y 

19%). Pero en estas dos regiones los encuestados que esperan un mantenimiento de su actividad fueron la primera 

minoría (43% y 48%).  
 

  

 
 
 
 
 
 



 

 

¿Cómo cree que evolucionará su actividad en los próximos doce meses? Categorías. 
 

 Al desagregar a los encuestados por actividad, las inmobiliarias (48%cree que crecerá vs. 14% cree que disminuirá), 

los desarrolladores inmobiliarios (47% vs. 9%) y los distribuidores de materiales de construcción (46% vs. 17%), fueron 

los más optimistas de cara al futuro.  
 

 También los estudios de arquitectura se mostraron positivos sobre el futuro próximo (42% vs. 15% de caída), aunque 

en este caso los encuestados que se inclinaron por el mantenimiento de su actividad fueron la primera minoría 

(43%). 
 

 A la inversa, los constructores fueron los más pesimistas respecto a la evolución del sector en los próximos doce 

meses (25% consideró que su actividad disminuirá y sólo 36% respondió que crecerá). En esta categoría también 

fueron primera minoría los encuestados esperan que su actividad se sostenga en el nivel actual (39%). 

 

 

 
 
 



 

 

¿Qué impacto cree que tendrá el surgimiento de microcréditos (por ejemplo Mejor Hogar, Chau 
Garrafa, etc.) en su actividad?La pregunta fue realizada sólo a los que indicaron como actividad 
“distribuidor de materiales para la construcción”. 

 

 Del total de los distribuidores de materiales, 58% consideró que los microcréditos tendrán un ‘impacto positivo’ para 

la actividad de la construcción. 

 Sólo 15% consideró que no tendrán impacto y 27% dijo no saber. 
 

 
 
Pensando en la proliferación de créditos hipotecarios, ¿cómo cree que influirán en su negocio? 
Total y por actividad. 

 

 Se observó una visión optimista respecto del impacto de los créditos hipotecarios sobre la actividad sectorial.  
 

 Del total de encuestados (734 casos), 68% consideró que éstos influirán positivamente.  
 

 En tanto, al analizar las percepciones por actividad principal, 90% de las inmobiliarias consideró que la influencia 

será positiva. Fueron seguidos por los distribuidores de materiales para la construcción (80%) y desarrolladores 

inmobiliarios (79%). Incluso entre los constructores, los más pesimistas respecto de la influencia de estos créditos, 

61% consideró que impactarán positivamente. 



 

 

 
 

¿Cree que la falta de créditos intermedios o créditos puente dificulta el inicio de nuevas 
obras? ¿En qué medida? 
 

 En la EOC Nº 14 surgió que una amplia mayoría de los encuestados cree que la falta de créditos intermedios o 

créditos puente dificulta el inicio de nuevas obras: 83%. Sólo 11% consideró que esto no constituye un obstáculo y 7% 

eligió la opción ‘no sabe/no contesta’. Se obtuvo una distribución casi idéntica a la de la EOC anterior. 

 

 



 

 

 
¿Cuáles de las siguientes condiciones le facilitan actualmente llevar adelante su negocio?  

 

 ‘Crecimiento de la actividad económica’, ‘mayor financiamiento’ y ‘crecimiento de obras privadas’ fueron los 

facilitadores de la actividad del sector más elegidos por los encuestados.  
 

 Sólo la opción ‘las otras alternativas de inversión son muy riesgosas’ registró una suba importante en el ránking, del 

9º al 5º puesto entre las últimas dos EOC.A la inversa, cayó ‘obra pública’ del 4º al 7º puesto. 
 

 Dicha tendencia se observa para casi todas las actividades exceptuando inmobiliarias y  desarrolladores 

inmobiliarios.  En el primer caso, ‘crecimiento de obras privadas’ se vio desplazado por ‘las otras alternativas de 

inversión son muy riesgosas’ . En el segundo caso, se posicionó dentro de los tres principales facilitadores ‘mayor 

rentabilidad’, relegando al ‘crecimiento de obras privadas’ al cuarto lugar. 

 

 
 
 
 
 



 

 

 
 
 

 
 
 



 

 

 
 

 



 

 

 
 
 

 



 

 

 
Cuál considera que es actualmente la principal dificultad para llevar adelante su negocio? 

 

 ‘Presión impositiva’, ‘mayor costo de construcción’ y ‘costo de los terrenos’ fueron las principales dificultades 

identificadas para el desarrollo de la actividad de la construcción en abril de 2018.  
 

 Las dos primeras dificultades repitieron lo observado en la medición anterior. En tanto, ‘costo de los terrenos’ subió 

2 posiciones y relegó al cuarto y quinto puesto a ‘aumento del precio del metro cuadrado (en dólares)’ y a ‘menor 

financiamiento’. 
 

 En sexto lugar (subió 3 posiciones) se ubicó ‘incertidumbre por el tipo de cambio’. Esta fue la peor posición en el 

ránking desde que se produjo el último cambio de gobierno. 

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 



 

 

 
 

 



 

 

 
 

 



 

 

 
 

 
 



 

 

¿Qué sector movilizó la construcción en su región en los últimos cuatro meses? 
 

 Entre las 892 respuestas obtenidas, en esta EOC el ‘sector gubernamental’ se mantuvo en el primer lugar y 

aumentó su participación a 24% (+4 pp en relación a noviembre de 2017). 
 

 Los sectores ‘agropecuario’ y ‘comercio’ se mantuvieron en segundo y tercer lugar, respectivamente. El primero con 

una importancia de 16% (estable) y el segundo con 10% (-5 pp).  
 

 Detrás se ubicaron ‘servicios (excepto Turismo)’ y ‘turismo’, con 9% cada uno, ‘industria’, con 6% (-4 pp), y 

‘minería’, con 5% (+3 pp). ‘Otros sectores’ concentró 20% de las respuestas (+6 pp). 
 

 

 
 

 El ‘sector gubernamental’ obtuvo elevados porcentajes de respuestas en todas las regiones del país, pero en 

particular se destacó en Buenos Aires y Cuyo, donde dominó, con 25% y 36% del total, respectivamente. 
 

 En tanto, ‘agropecuario’ dominó en Centro y en NOA, con 34% y 21% del total, respectivamente. En estas regiones 

‘sector gubernamental’ ocupó el segundo lugar, con 23% y 20% del total. 
 

 En Patagonia, ‘minería, petróleo y gas’ lideró ampliamente, con 34% de las respuestas. 
 

 
 



 

 

¿Cuál es el mejor método de ahorro? 
 

 La ‘construcción’ se mantuvo como el mejor método de ahorro entre los que respondieron la EOC Nº 14. Del 

total, 42% eligió al sector de la construcción (+1 pp).  
 

 El instrumento identificado como principal competidor fue ‘bonos públicos argentinos’, con 16% de las 

respuestas (-5 pp).  
 

 Y ‘compra de moneda extranjera’ subió al tercer puesto nuevamente, al concentrar9% del total de respuestas (+4 

pp).  
 

 Detrás quedaron ‘acciones’, ‘plazos fijos’, ‘otros bonos’, ‘sector agropecuario’ y ‘depósitos bancarios’. En tanto, 

15% del total eligió la opción NS/NC (+5 pp). 
 

 
 

 
 
 
 
 
 
 



 

 

¿Utiliza en su negocio los sistemas prefabricados actuales? 
 

 Consultados sobre el uso de los sistemas prefabricados actuales, 54% indicó que NO los utiliza. 
 

 En el otro extremo, 4% de los encuestados señaló que los utiliza de forma exclusiva. Y en el medio, 42% consideró 

que los utiliza en forma mixta, es decir combinados con los sistemas tradicionales. 
 

 Entre los que indicaron que los utilizan en forma mixta, 62% afirmó que estos gozan de una aceptación media por 

parte de los clientes. Para otro 15% tienen una alta aceptación y para otro 20% tienen baja aceptación. 
 

 Entre los constructores (57% vs 42%)y los estudios de arquitectura, la mayoría afirmó hacer uso de ellos (53% vs 47%). 

En cambio, entre las demás categorías (inmobiliarias, distribuidores y desarrolladores), la mayor parte de las 

respuestas fue negativa (75%, 65% y 59%, respectivamente). 
 

 En tanto, entre los que sí optan por los sistema prefabricados, el nivel de aceptación media domina entre los 

clientes. Entre estudios de arquitectura y distribuidores, la aceptación media alcanzó un piso de 58%. Entre 

constructores, llegó a 64%. Entre las inmobiliarias, 69%. Y entre los desarrolladores, alcanzó un pico de 83%. 
 

 

 

 
 
 
 
 
 
 



 

 

 

 
 

 
 
 
¿A qué sector social se orientarán las nuevas construcciones? 
 

 En la EOC Nº 14 (abril ’18), 43% del conjunto de desarrolladores inmobiliarios y constructores respondió que las 

nuevas construcciones se orientarán a la clase media-alta y 34% opinó que se dirigirán a la clase media. Sólo 6% 

respondió que espera una mayor oferta de unidades para la clase alta y otro 8% para la clase media-baja. En tanto, 

8% eligió la opción NS/NC y sólo 1% señaló la opción ‘para la clase baja’. 
 

 Al desagregar por regiones, las opciones clase media y clase media-alta dominaron las respuestas. Clase media-alta 

fue la opción más elegida en Cuyo (56%), Centro (50%), NEA (47%), Buenos Aires (46%) y NOA (40%). La opción clase 

media fue elegida en las siguientes proporciones: Centro y Buenos Aires (40% en cada caso), NEA (37%), NOA (33%) y 

Cuyo (28%).  
 

 En tanto, en Patagonia, cada una de las dos opciones concentró 33% de las respuestas. A su vez, en Patagonia y NOA 

también apareció la opción ‘clase baja’, con 7% y 3% del total, respectivamente. 
 
 
 
 



 

 

 

 
 
 

 


