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ESTUDIO CUANTITATIVO SOBRE EXPECTATIVAS RELACIONADAS CON
LA ACTIVIDAD DE LA CONSTRUCCION Y EL MERCADO INMOBILIARIO-
Grupo CONSTRUYA

EOC N° 7 — octubre 2014

SINTESIS DE RESULTADOS
Periodo del campo. Del 13 de septiembre al 13 de octubre de 2014.
Casos de estudio. Respondieron 548 encuestados

Dejando de lado la primera medicion (‘novedad’), la EOC N° 7 fue la cuarta mas importante,
con apenas un caso menos que en la EOC N° 3. En relacién al promedio histérico (541
encuestados), la EOC N° 7 tuvo 1,2% mas de respuestas.
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a. Tras 5 mediciones en las cuales la principal categoria de la muestra fue estudios de
arquitectura, en la EOC N° 7 lideraron los constructores/empresas constructoras. Su
importancia relativa subié de un promedio historico de 20% (EOC N° 2 a 6) a 27,4% (EOC N°
7).
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b. Estudios de arquitectura participé con 26,6% del total de respuestas y se ubicd en segundo
lugar. Logro una participacion muy similar al promedio historico (27%) y resulté apenas inferior
al maximo de 28% registrado en las EOC N°4 y 6.

c. El crecimiento de constructores/empresas constructoras se explico por la caida de los
distribuidores de materiales. De una participacion de 18% promedio historico y de 22% en la
EOC N° 6, a 17% en la dltima medicidn (de 126 a 94 casos).

d. La participacion de los desarrolladores cay6 casi medio punto porcentual en relacion a la
medicion previa, a 6,4% (de 40 a 35 casos).

e. Inmobiliarias mantuvieron su importancia relativa en 6% del total (la cantidad de casos cay0
levemente, de 37 a 34), cuatro puntos porcentuales por debajo del promedio histérico (10%).

Otras actividades: 16% del total (89 casos, +1 caso respecto a la medicidn previa). Del total,
38% correspondio6 a la prestacion de servicios varios, 9% a la fabricacién de materiales de la
construccion y 8% a consultoria/asesoramiento. La importancia relativa de No Sabe/No
Contesta subié nuevamente, llegando a 45%

del total.

Evoluciéon de composicion de la muestra

—— Constructor/Em presa constructora —-Estudio de Arquitectura
—a— Inm chiliaria Distribuidor de materiales de construccién
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Respuestas por regic’m. Aclaracion: pregunta con opcion de respuesta mdltiple. Los encuestados pueden seleccionar
la cantidad de zonas que deseen.

En la EOC N° 7 la region Buenos Aires volvio a ser la mas importante en materia de actividad
sectorial segun los encuestados. Su participacion subio a 48%. Este guarismo resulté similar al
promedio de las mediciones 2a 5. Solo en la EOC N° 6 mostro un valor muy inferior al
promedio (43%).

é Cudl es el dmbito /regidn/zona donde se desarrollan la mayoria de sus
negocios? (Multiple®)
Evolucion

—+—BUENOS AIRES -m—CENTRO —a—PATAGOMNIA

Muestra 2 Muestra 3 Muestra 4 (julio Muestra 5 Muestra B Muestra 7
(Octubre 2012) (marzo 2013) 2013) (noviembre (marzo 2014) (octubre 2014)
2013)

La regién Centro retorné al segundo lugar, pero en esta oportunidad con un porcentaje bajo
(33%) en comparacion con el promedio de las mediciones 2 a 5 (40,5%) y muy bajo en relaciéon
al récord alcanzado en la sexta medicion (51%). Sélo fue comparable con el piso que registré
en la EOC N° 3, que fue de 32%.

Destacable fue el salto que tuvo la cantidad de encuestados que sefialé al NOA como region
en la cual desarrolla actividades. De un promedio de 6% en las mediciones 2 a 6, en la Gltima
EOC llego a 13%. Es decir, casi se duplicé su importancia relativa.

Por su parte, las regiones Patagonia, Cuyo y NEA mostraron una participacion similar a las de
las encuetas anteriores, con guarismos de 8%, 7% y 6%, respectivamente.

Respuestas por categoria y region.
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En todas las categorias de actividad la region Buenos Aires ocupo el primer lugar y la region
Centro el segundo lugar. En el primer caso, el guarismo mas bajo correspondié a los
distribuidores de materiales (43%) y el maximo a las inmobiliarias (56%). En el segundo caso,
el maximo correspondié a las inmobiliarias (38%) y el minimo a los desarrolladores
inmobiliarios (26%).

¢ Cudl es el ambito /regidon/zona donde se desarrollan la mayoria de sus negocios?
{Multiple®)
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Mas de la mitad de las empresas constructoras/constructores (51%; 76 respuestas) sefialé a
Buenos Aires como region de actividad principal y en segundo lugar al Centro (29%; 43
respuestas). En un lejano tercer lugar se ubicé el NOA (17%). Completaron NEA y Patagonia,
con 5% cada una, y Cuyo con 3%.

Igual distribucion de regiones tuvieron los desarrolladores inmobiliarios. Los guarismos fueron:
49%, 26%, 14%, 6%, 6% y 3%, respectivamente.

Entre los estudios de arquitectura, 46% marco a la region Buenos Aires y 35% a la region
Centro (67 y 51 casos, respectivamente). También en esta categoria ocupo el tercer lugar el
NOA, con 9%. Con 5% aparecieron Patagonia y Cuyo, y luego quedo el NEA, con apenas 2%.

Los distribuidores de materiales estuvieron mayormente concentrados en Buenos Aires y
Centro, con 43% y 37%, respectivamente. En tanto, el NOA comparti6 el tercer lugar con
Patagonia, con guarismos de 12% en cada caso. Cuyo participé con 9% y NEA con 7%.
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Por ultimo, las inmobiliarias fueron las que mostraron la mayor concentracion geografica de
todas las categorias. Fue el caso opuesto al de los distribuidores de materiales. Buenos Aires
cubrié 56% del total y Centro 38%. EI NOA solo participd con 6% y Patagonia con 3%, en tanto
que NEA y Cuyo no tuvieron respuestas.

¢Cree gque las medidas impulsadas por el gobierno para fomentar la construcciéon y
generar empleo impactaran positivamente en el sector donde usted se desempefa?

La mayoria de los encuestados respondio que no (51%). En tanto, 31% considerd que tendran
impacto positivo y 18% se inclind por Ns/Nc.

En todas las categorias de actividad la respuesta negativa fue la mayoritaria. Los distribuidores
de materiales fueron los mas optimistas, ya que 46% se incliné por el no y 38% por el si (16%
para Ns/Nc).

éCree que las medidas impulsadas por el
Gobierno para fomentar la construcciony
generar empleo impactaran
positivamente en el sector donde usted
se desempefia ? an
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constructora materiales de inmeobiliarios
construccion

Los mas pesimistas fueron los desarrolladores inmobiliarios y las inmobiliarias. EI no concentrd
69% y 59% del total de respuestas, respectivamente. Las respuestas afirmativas participaron
apenas con 11% y 21% en términos respectivos.

En los casos de los constructores y los estudios de arquitectura, las respuestas negativas
equivalieron a 53% y 49% del total, respectivamente. En tanto, en ambos casos 32% considero
gue las medidas si tendrian impacto sobre el sector.
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¢Qué segmento impulsa actualmente la demanda en su negocio? Aclaracion: pregunta
exclusiva para distribuidores de materiales.

En linea con lo que vienen sefialando la evolucion de los indicadores generales de actividad de
la construccion (ISAC y empleo formal), los distribuidores de materiales sefalaron
mayoritariamente a las obras medianas y pequeias nuevas del sector privado (66%) y a las
refacciones/ampliaciones (48%) como los segmentos que mayor impulso tienen sobre su
actividad.

En tanto, las obras grandes nuevas del sector privado y las obras publicas exhibieron las
menores proporciones de respuestas y bien lejos de las dos primeras. En el primer caso, 27%,
y en el segundo caso, apenas 16%.

¢ Como diria que evoluciond su actividad en los ultimos doce meses?

En la EOC N° 7 se registraron los peores guarismos de la serie estadistica. Esto contrasta con
la dinamica que muestran los principales indicadores sectoriales, ya que el proceso recesivo
actual aun no muestra la intensidad del anterior (2012), con excepcién de la situacion que
enfrenta la actividad inmobiliaria.

La proporcion de encuestados que registré crecimiento en su actividad en el periodo de la

referencia fue de sélo 24% En tanto, la mitad de los encuestados sefal6 una caida de la
actividad. Sélo 24% de los encuestados logro sostener su nivel de actividad.

¢ Como diria que evoluciono su actividad en los Gltimos doce meses? (Guiada)

—a—Crecio -=-5e mantuvo igual ——Disminuyo

24%
24%

T T
Muestra 1 Muestra 2 Muestra 3 Muestra 4 Muestra 5 Muestra & Muestra 7
(junio 2012) (Octubre 2012) (Marzo 2013) (Julio 2013) (Moviembre (marzo 2014) (octubre 2014)
2013)

= Los walores gue no suman 100% las diferencias corresponden 3 casos de “no sabeino responde”™ y "Otros”
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.¢,Como diria que evoluciond su actividad en los ultimos doce meses? Regiones.

Los encuestados de las regiones Buenos Aires y Centro fueron los mas pesimistas, seguidos
de cerca por los del NEA. En todos los casos, la proporcion de respuestas positivas fue la méas
baja de la serie y lo opuesto sucedi6 con la proporcion de respuestas negativas. En cambio, los
entrevistados de la Patagonia fueron los mas optimistas, si bien la distribucion de respuestas
no escapo a la regla general (con mayor proporcion de respuestas negativas que positivas).

En Buenos Aires la relacion entre respuestas positivas (20%) y negativas (55%) cayd a un
minimo de 0,36, justo después de haber alcanzado el maximo histérico en marzo pasado (EOC
N° 6; 1,06).

En la regién Centro ocurrié lo mismo. La relacién entre respuestas positivas (21%) y negativas
(54%) marc6 un minimo de 0,39, cuando en la medicién anterior este ratio habia sido de 1,69
(el maximo se verificd en noviembre de 2013, EOC N° 5, con 2,00).

¢ Como diria que evoluciono su actividad en los tltimos doce meses?
SEGMENTADO POR REGION

B Crecid
B 5e mantuvo igual

H Disminuyd

BUENCS AIRES CENTRO PATAGONIA

Base: 548 casos

*Los walores que no suman 100% las diferencizs comesponden 3 cases de "no sabeino responde” y "Otros”

En el caso del NEA la relacion entre respuestas positivas (22%) y negativas (50%) fue de 0,44.
En la medicién anterior este ratio habia sido de 2,15 (el maximo corresponde a noviembre de
2013, EOC N° 5, con 4,67).
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En NOA, Cuyo y Patagonia, el ratio positivas/negativas también marco un piso historico. La
diferencia con las otras tres regiones estuvo en gue las respuestas negativas no superaron la
barrera de 50%.

En NOA la relacion positivas/negativas fue de 0,62 (28% vs. 45%), en Cuyo también de 0,62
(26% vs. 42%) y en Patagonia de 0,92 (36% vs. 39%).

En Cuyo, NEA y NOA se registraron las mayores proporciones de respuestas referidas al
mantenimiento de la actividad en los Ultimos doce meses, con 32%, 28% y 26,0%,
respectivamente. Patagonia ocupo el cuarto lugar, con 25% del total. En Buenos Aires y Centro
s6lo 24% de los entrevistados marcé esta opcion.

¢ Como diria que evoluciond su actividad en los ultimos doce meses? Actividades

Al igual que en la clasificacion por regiones, en la EOC N° 7 se registraron los peores
resultados de la serie para la clasificacion por categorias de actividad.

En particular, en esta oportunidad fueron los estudios de arquitectura y los
constructores/empresas constructoras los menos pesimistas, desplazando al tercer lugar a los
distribuidores de materiales. En el otro extremo se ubicaron los desarrolladores inmobiliarios y
las inmobiliarias, con las performance mas pobres de todas.

Entre los estudios de arquitectura, un tercio sefialé que su nivel de actividad econémica crecio
en los ultimos doce meses. En relacidon con la medicién anterior signific6 una mejora (sic) de un
punto porcentual. No obstante ello, el ratio positivas/negativas (40%) marco un piso historico de
0,83, constituyéndose en la primera vez que la proporcién de respuestas positivas fue inferior a
la de respuestas negativas. En la EOC N° 6 el ratio habia sido de 1,07 (hace tres mediciones
que viene cayendo).

El ratio positivas/negativas fue de 0,60 para los constructores (27% vs.45%) en la EOC N° 7.
Lo peor de la serie, si bien ya en la medicién anterior el ratio se habia ubicado levemente por
debajo de 1 (0,97). Otro 27% inform6 que su nivel de actividad se sostuvo, lo que implica que
54% del total registré igual o mayor nivel de actividad en el ultimo afio.

Entre los distribuidores de materiales, 26% informd crecimiento y 54% sefialé caida del nivel de
actividad en los ultimos doce meses. De este modo, la relacién positivas/negativas cayo hasta
0,48, lo que equivali6 a la mitad del ratio logrado en la recesién de 2012 (EOC N° 2, 0,89). Sélo
20% logro sostener el nivel de actividad.
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¢ Como diria que evoluciond su actividad en los ultimos doce meses?
SEGMENTADO POR ACTIVIDAD

H Crecid
B Se mantuvo igual

B Disminuyd

ConstructonEmpresa constructora

Estudic de Arquitectura

Inmobiliaria

Distribuidor de materiales de
construccion

Desarrclladores inmobiliaries

= Los walores que no suman 100% las diferenciss corresponden a casos de “no sabe/ng respondse” y "Ortros™

En linea con el contexto que vienen atravesando desde finales de 2011, las inmobiliarias fueron
las mas negativas por lejos, superando una vez mas los pisos de las mediciones previas. El
ratio positivas/negativas cayo apenas 0,08 (6% vs. 74%; en la medicion anterior fue de 0,38). El
restante 20% logré mantener el nivel de actividad.

Y entre los desarrolladores se observo algo similar, con un ratio positivas/negativas de 0,16 Y
s6lo 19% sostuvo el nivel de actividad. En esta categoria de actividad también la EOC N° 7 fue
la que peores registros obtuvo.

¢ Qué tipologias de obra movilizaron su actividad en los altimos 4meses?

Por tercera vez consecutiva esta mediciobn mantuvo la distribucién de respuestas. Las obras
residenciales (casas y edificios) dominaron el ranking. La vivienda unifamiliar lider6 con un
puntaje de 6,74 y la multifamiliar (edificios) se ubicé en segundo lugar, con 5,45. Mas atras y
por debajo del promedio general aparecieron las obras comerciales y publicas, con puntajes de
4,83y 3,35, respectivamente.
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éQué tipologias de obra estan movilizando su actividad en los ultimos 4

meses?(Guiada)
Por favorordene las siguientes opcionesde acuerdo a la importancia que Ud. lesasigne, siendo 10
“Muy importante”y 1, “Nada importante™

“MNivel de importancia”™

Posicign pericde | ————
antericr

Vivienda U nif amiliar | 6,74

Cbra publica

Como cree que evolucionara su actividad en los préximos doce meses?

En lo que respecta a las expectativas sobre el futuro, en la dltima encuesta, y por segunda
medicion consecutiva, volvieron a exhibir un importante deterioro y marcaron un nuevo piso
para la serie (superando los resultados de la primera EOC).

En esta oportunidad las respuestas negativas volvieron a superar a las respuestas positivas,
49% vs. 21%, cayendo el ratio positivas/negativas a un minimo histérico de 0,43.Es decir, casi
la mitad los encuestados consideré que la actividad disminuira en los préximos doce meses y
s6lo 21% espera un crecimiento de la misma. En tanto, 27% consideré que se mantendra en el
nivel actual.

En relacion a la EOC N° 5, de un afio atras, la proporcion de respuestas positivas cay6 a la
mitad y la de respuestas negativas se multiplicé por 1,5.

10
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¢ Como cree que evolucionara su actividad en los proximos 12 meses?

—+—Crecera -B-Se mantendra igual —a—Disminuira

T T 1
Muestra 1 Muestra 2 Muestra 3 Muestra 4 Muestra 5 Muestra & Muestra 7
(junio 2012) (Octubre 2012) (Marzo 2013) (Julio 2013) (noviembre (marzo 2014) (octubre 2014)
2013)

* Los walores gue no suman 100% las diferencizs coresponden 3 casos de “no sabeino responde™ v "Otros”

..,Como cree que evolucionard su actividad en los proximos doce meses? Regiones.

En todas las regiones geogréaficas aumenté el pesimismo sobre el futuro en comparacién con
las encuestas anteriores. Y en todas las regiones las respuestas negativas superaron a las
respuestas positivas.

Las regiones menos pesimistas sobre el futuro proximo de la actividad sectorial fueron
Patagonia y NOA. En estas dos regiones, 29% y 27%, respectivamente, consideré que la
actividad crecera en los proximos doce meses. En tanto, 40% y 39% de los encuestados de
cada region sefalaron que su actividad disminuira. No obstante ello, de los guarismos
sefialados surge que la relacidon entre respuestas positivas y negativas fue inferior a 1,
estableciendo un nuevo piso para la serie (0,73 y 0,69, respectivamente).

Las regiones de Cuyo y del NEA se ubicaron en una posicién intermedia, aunque también en
estos casos el ratio entre positivas y negativas fue inferior a 1 y alcanzé un nuevo piso. En
cada caso 24% consider6 que la actividad crecera en los proximos doce meses, al tiempo que
47% y 52%,respectivamente, respondié que espera una caida. De esta forma, el ratio se ubico
en 0,51 y 0,46 en términos respectivos. En cada caso casi un cuarto de los entrevistados se
inclino por el mantenimiento de su actividad.

11
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éComo cree que evolucionara su actividad
en los proximos 12 meses?
SEGMENTADO POR REGION

m Cracera
o Se mantendra igual

® Disminuira

29% 29%
24% 24%

BUENOS AIRES CENTRO PATAGONIA

Base: 548 casos

= Los walores gue no suman 100% las diferencias corresponden 3 casos de “no sabe'no responde” v "Otros”

Por ultimo, las regiones Buenos Aires y Centro concentraron las mayores proporciones de
pesimismo. En el primer caso, sélo 15% de los encuestados considerd que la actividad crecera
y 53% respondié que espera una caida, ubicandose el ratio entre ambas en un piso histérico de
0,28 (segunda caida consecutiva). En el segundo caso, 19% respondid que espera un
crecimiento y 48% una caida. El ratio cayé a un minimo de 0,40, debido principalmente a la
baja proporcion de repuestas positivas, ya que las negativas fueron proporcionalmente
inferiores a las observadas en el NEA.

¢ Como cree que evolucionara su actividad en los préximos doce meses? Actividad

Todas las categorias aumentaron su pesimismo sobre el futuro préximo con relacion a las
encuestas previas.

Sélo entre las inmobiliarias y los desarrolladores inmobiliarios fueron mayoria las respuestas
negativas (51% y 53%, respectivamente).

En tanto, el ratio positivas/negativas sefial6 a los desarrolladores inmobiliarios y a los
distribuidores de materiales como los mas pesimistas. En términos respectivos, el ratio bajé a
minimos de 0,32 y 0,35. En ambos casos apenas 17% consideré que la actividad crecera en
los préximos doce meses, al tiempo que 53% y 48% indicaron que la misma se contraera.

Asimismo, 29% de los distribuidores y 31% de los desarrolladores consideré que la actividad se
sostendra.

12
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Las constructoras también se mostraron muy pesimistas (incluso superando a las inmobiliarias,
lo cual puede estar explicado por los diferentes puntos de comparacion en cada caso). Del total

de encuestados, 48% considero que la actividad caera (en la EOC N° 6 era de 30% y en la
EOC N° 5 de 26%), 27% que se mantendrd (sin cambios) y 21% que crecera (35% en la
medicion previa y 43% en la de un afio atras),llegando el ratio entre positivas y negativas a un
piso historico de 0,44.

¢Como cree que evolucionara su actividad
en los proximos 12 meses?
SEGMENTADD POR ACTIVIDAD

B Crecera

B S5g mantendrd igual

B Disminuird

Constructe/Empresa con structora

48%

Estudio de Arquitectura

Inmobiliaria

Distribuidor de materiales de
construceion

Desarrelladores inmobiliarios

= Los walores que no suman 100% las diferencias corresponden 3 casos de “no s3beno responds” y "Otros”

En el caso de las inmobiliarias, la proporcion de optimistas sobre el futuro proximo se mantuvo
en 23% (un guarismo que se ubicd por encima de los registrados en las EOC N° 1y 2), al
tiempo que la de pesimistas igualdé el maximo registrado en la EOC N° 1 (51%). Este altimo
contrasto con el minimo de 8% de respuestas negativas que esta categoria registré en la EOC
N° 5, de noviembre de 2013. Otro 23% se incliné por un sostenimiento de la actividad. De este
modo, el ratio positivas/negativas tocé un piso historico de 0,45.

Entre los estudios de arquitectura el ratio positivas/negativas bajo de 1 en la EOC N° 6 a sélo
0,48 en la EOC N° 7. Sélo se registré 22% de respuestas optimistas (28% en marzo de 2014 y
39% en noviembre de 2013), al tiempo que las pesimistas subieron a 46% (28% en la medicion
previa, 21% un afo atras).

13
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.., Cudles de las siguientes condiciones son las que le facilitan actualmente llevar
adelante su negocio?

éCuales de las siguientes condiciones son las gue le facilitan actualmente llevar

adelante su negocio? (Guiada)
Por favor ordene las siguientes opciones de acuerdo a la importancia que Ud. les asigna, siendo 10
“Muy importante™y 1, “Mada importante®”.

Falta de alternativas rentablesdonde
inwertir lo=s pesos argentinos

Crecimiento de obras privadas
Mayor rentabilidad
La= otras alternativasde inversion son
muy riesgosas
Crecimiento de la actividad econgmica
Mayor financiamiento
Disminucion del preciodel metr
cuadrado [en délares)
Corriente migratoria) crecimiento
poblacionalen |la zona donde Ud.
desarrcllasu actividad

Mayor obra piblica

Radicacion de industrias en lazona
donde Ud. desarrclla su actividad

Base: 548 casos. Todas las actividades

Por quinta medicion consecutiva, la “falta de alternativas rentables donde invertir los pesos
argentinos” volvié a liderar el ranking de factores que facilitan el desarrollo del sector de la
construccion, para el conjunto de los 548 encuestados.

El puntaje promedio fue de 6,80 (levemente superior al de marzo pasado), con un nivel de
indefinicion de sdélo 6%.Nuevamente todas las categorias de respondientes la marcaron en
primer lugar por quinta vez consecutiva.

En segundo lugar se mantuvo el “crecimiento de las obras privadas” (6,10; 3% de indefinicién)
y el tercer lugar fue compartido por tres indicadores “mayor rentabilidad” (5,90; 4% de
indefinicidn), “las otras alternativas de inversion son muy riesgosas” (5,90; 5% de indefinicion) y
“crecimiento de la actividad econdmica” (5,90; 4% de indefinicion).

En comparacion con las respuestas generales, los constructores/empresa constructora
coincidieron en las tres condiciones mas importantes, al tiempo que ubicaron en cuarto lugar al
“mayor financiamiento”.

Por su parte, las inmobiliarias destacaron en el quinto lugar a la “disminucion del precio del

metro cuadrado (ddlares)” como una condicion que facilita la operatoria del sector.

CONSTRUCTOR/EMPRESA CONSTRUCTORA
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CONSTRUYA

¢ Cuales de las siguientes condiciones son las que le facilitan actualmente llevar

adelante su negocio? (Guiada)
Por favor ordene las siguientes opcionesde acuerdo a la importancia que Ud. lesasigna, siendo 10
“Muy importante”y 1, “Mada importante”™.

Falta de alternativas rentablesdonde
invertir los pesos argentinos

Crecimientode ocbras privadas
Mayor rentabilidad
Crecimiento de |a actividad econdmica

Mayor financiamiento
Disminucion del precicdel metrz
cuadrado (en délares)

Las otras alernativasde inversion son
muy riesgosas
Mayor obra plblica
Corriente migratoria/ crecimiento
poblacionalen la zona donde Ud.
desarrollasu actividad
Radicacidon de industrias en lazona
donde Ud. desarrollasu actividad

Dpciones
Que se
mantienen

Dipcicnes
quee bajan
die posicion

COMNSTRUCTOR/EMPRESA CONSTRUCTORA

ESTUDIO DE ARQUITECTURA

¢ Cudles de las siguientes condiciones son las que le facilitan actualmente llevar

adelante su negocio? (Guiada)
Por favor ordene las siguientes opciones de acuerdo a la importancia que Ud. lesasigna, siendo 10
“Muy importante”y 1, “Nada importante”.

Falta de alternativasrentablesdonde
invertir los pesos argentinos

Crecimiento de obras privadas

Mayor rentabilidad
Las otras akernativasde inversidn son
muy riesgosas
Crecimiento de |a actividad econdmica
Mayor financiamiento
Disminucién del precicdel metro
cuadrade [en dalares)
Corriente migratoria/ crecimiento
poblacionalen la zona donde Ud.
desarrollasu actividad
Mayor obra plblica
Radicacign de industrias en lazona
donde Ud. desarrcllasu actividad

Base: 146 casos.

ESTUDIO DE ARQUITECTURA

INMOBILIARIA
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CONSTRUYA

¢ Cuales de las siguientes condiciones son las que le facilitan actualmente llevar

adelante su negocio? (Guiada)
Por favor ordene las siguientes opciones de acuerdo a la importancia que Ud. les asigna, siendo 10
“Muy importante”y 1, “Mada importante®™.

Falta de alternstivas rentablezdonde
invertir los pesos argentinos
La= otras alternativasde inversion son
muy riesgosss
Mayor rentabilidad
Disminucian del preciodel metro
cuadrado (en dalares)
Mayor financiamiento

Crecimiento de la actividad econgmica

Corriente migratoria/ crecimiento
poblacional en la zona donde Ud.
desarrollasu actividad

Crecimiento de obras privadas

Mayor obra piblica

$ 2% % 88 28 ¢

Radicacign de industrias en lazona
donde Ud. desarrollasu actividad

Opciones
que bajen

de pasicidn

INMOBILIARIA

DISTRIBUIDOR DE MATERIALES DE CONSTRUCCION

¢ Cudles de las siguientes condiciones son las que le facilitan actualmente llevar

adelante su negocio? (Guiada)
Par favor ordene las siguientes opciones de acuerdo a la importancia que Ud. lesasigna, siendo 10
“Muy importante”y 1, “Mada importante”.

Falta de alternativasrentablesdonde
invertir los pesos argentinos
Crecimiento de obras privadas
Las otras alternativasde inversion son
muy riesgosas
Mayor rentabilidad
Crecimiento de laactividad econdmica

Mayor financiamiento

Dizminucign del preciodel metro
cuadrado [en dalares)
Mayor obra pablica
Corriente migratoria/ crecimiento
poblacional en la zona donde Ud.
desarrollasu actividad
Radicacidn de industrias en lazona
donde Ud. desarrolla su actividad

Dpcicnes
Base: 94 casos. que se
st

Dpcicnes
que bajan
de posicidn

DISTRIBUIDOR DE MATERIALES DE CONSTRUCCION

DESARROLLADORES INMOBILIARIOS
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ESTUDIO DE OPINION

éCuales de las siguientes condiciones son las que le facilitan actualmente llevar

adelante su negocio? (Guiada)
Paor favor ordene las siguientes opcionesde acuerdo a la importancia que Ud. les asigna, siendo 10
“NMuy importante”y 1, “NMada importante”.

Falta de alternativas rentablesdonde
invertir los pesos argentinos
Las otras alernativasde inversién son
muy riesgosas
Mayor rentabilidad
Crecimiento de |3 actividad econdomica
Disminucign del preciodel metro
cuadrado [en dalares)
Mayor financiamienoo
Corriente migratoriaf crecimiento
poblacionalen la zona donde Ud.
desarrocllasu actividad
Crecimiento de obrazs privadas
Radicacion de industrias en lazona
donde Ud. desarrollasu actividad

Mayor obra pdblica

DESARROLLADORES INMOBILIARIOS

.., Cudél considera que es actualmente la principal dificultad para llevar adelante su
negocio?

En la EOC N° 7 la principal dificultad que se identificé fue la “incertidumbre por el tipo de
cambio”. Esto result6 compatible con el escenario cambiario descripto en el punto 2 del
presente informe.

El puntaje promedio que alcanz6 fue de 8,00 (casi llegando al nivel de marzo 2013, que fue de
8,15; estos son las dos puntuaciones mas altas de la historia de la EOC que recibié una
dificultad para llevar adelante el negocio; indefinicion: 3%).

Téngase en cuenta que este factor ocup6 el primer lugar desde comienzos de 2013 y sélo cay6
al segundo puesto en la EOC N° 6 de marzo pasado, cuando merced a la bicicleta financiera y
al set de regulaciones desdolarizadoras para el sistema financiero el Banco Central habia
conseguido calmar al mercado cambiario.

Al segundo lugar bajo el “mayor costo de la construccion”, con un puntaje de 7,60 (indefinicion:
2%) y en tercer lugar se ubico la “presién impositiva”, con 7,40 (indefinicion: 4%). En cuarto
lugar apareci6 el “menor financiamiento” (7,40; 3% de indefinicion) y en quinto lugar “el costo
de los terrenos” (7,10; 3% de indefinicion).

Solo para los estudios de arquitectura la “presion impositiva” no estuvo entre los principales
cinco factores que dificultan el desarrollo de la actividad.

17
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PINION

¢ Cual considera que es actualmente la principal dificultad para llevar adelante
su negocio? (Guiada)

Por favor ordene las siguientes opciones de acuerdo a la importancia que Ud. les asigna, siendo 10

“Muy importante™y 1, “Mada importante”.

Incertidumbre por el tipo de cambio
Mayor costo de construcdon
Presign Impositiva 7.4
Menor financiamientmo 7.4
Costo de los terrenos

Aumento del precioc del metro cuadrado
[en délares) *

Menor demanda

Menor Inversion en cbrasprivadas

Falta de alternativas rentablesdonde

. . - 6,4
invertir los pesos argentinos

'

Inseguridad juridica 6,0
Menordisponibilidad de terrenos para la

o= 5,7
construccion

Menor Inversien en cbraspublicas

48 casos. Todas las activi

CONSTRUCTOR/EMPRESA CONSTRUCTORA

é Cual considera que es actualmente la principal dificultad para llevar adelante
sunegocio? (Guiada)
Por favarordene las siguientes opciones de acuerdo a la importancia que Ud. les asigna, siendo 10
“Muy importante”y 1, “Nada importante”.

Incertidumbre por el tipo de cambio
Mayor costo de construccian
Menor financiamiento
Presion Impositiva
Costo de los terrenos

Aumento del precio del metrmo cuadrado
[endolares)
Falta de alternativas rentables donde
invertir los pesos argentinos

Meneor demanda
Menor Inversign en obras privadas
Inseguridad juridica
Menor Inversign en obras pliblicas

Menordisponibilidad de terrenos parala
construccign

COMSTRUCTOR/EMPRESA COMSTRUCTORA

ESTUDIO DE ARQUITECTURA
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CONSTRUYA

¢ Cual considera que es actualmente la principal dificultad para llevar adelante
sunegocio? (Guiada)
Paor favor ordene las siguientes opcionesde acuerdo a la importancia que Ud. lesasigna, siendo 10
“Muy importante”y 1, “Mada importante”.

Incertidumbre por el tipo de cambio
Mayor costo de construccion
Costo de los terrenos

Aumento del precio del metm cuadrado
[endalares)

Menor financiamiento
Fresign Impositiva
Menor Inversign en obras privadas
Menordemanda

Falta de alternstivasrentablesdonde
inwvertir los pesos argentinos
Menor dizponibilidad de terrenos parala
COMStruccicn

Inseguridad juridica

Menor Inversign en obras publicas

D pcicnes =
Dpcicnes
Base: 146 casos = q:; bajzn
igual

de pasicién
ESTUDIO DE ARQUITECTURA

INMOBILIARIA

¢ Cudl considera que es actualmente la principal dificultad para llevar adelante
su negocio? (Guiada)
Por favorordene las siguientes opciones de acuerdo a la importancia gue Ud. les asigna, siendo 10
“Muy importante”y 1, “Nada importante”.

Incertidumbre por el tipo de cambio
Presign Impositiva
Menor financiamiento
Menor demanda
Mayor costo de construccicn

Aumento del precio del metro cuadrado
len dolares)

Costo de los terrenos
Inzeguridad juridica
Falta de alternativasrentablesdonde
invertir los pesos argentinos

Menor disponibilidad de terrenos para la
CONStruccion

Menor Inversign en obras privadas

Menor Inversién en obras piblicas

Dpcicnes o
Dpcianes
Base: 34 casos que=e -:|:.e hajan
mantienen

iguaal

de pasicién

INMOBILIARLA

DISTRIBUIDOR DE MATERIALES DE CONSTRUCCION
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¢ Cual considera que es actualmente la principal dificultad para llevar adelante
sunegocio? (Guiada)
Por favorordene las siguientes opciones de acuerdo a la importancia que Ud. lesasigna, siendo 10
“Muy importante”y 1, “Nada importante”.
PD’;'S:'E;T:“’D Nivel de indefinicién
Incertidumbre por el tipo de cambio
Prezidgn Impositiva
Menor Inversion en cbras privadas
Mayor costo de construccon
Menor financiamiento
Menordemanda
Costo de los terrenos
Aumento del precio del metmo cuadrado
lendalares)
Inseguridad juridica
Menor Inversion en cbrasplblicas
Falta de alternativas rentablesdonde
invertir los pesos agentinos

Menor disponibilidad de terrenos parala
construccicn

Dpcicnes
Base: 94 casos TeEeE
mantienen

iigusal

Dpciones
que bejan
de posicidn

DISTRIBUIDOR DE MATERIALES DE COMSTRUCCIOMN

DESARROLLADORES INMOBILIARIOS

é Cual considera que es actualmente la principal dificultad para llevar adelante
su negocio? (Guiada)
Por favorordene las siguientes opciones de acuerdo a la importancia que Ud. les asigna, siendo 10
“Muy importante”y 1, “Mada importante®”.
m:i"e;f:m Nivel de indefinicién
Incertidumbre por el tipo de cambio
Presign Impositiva
Mayor costo de construccian
Menorfinanciamiento
Menor demanda
Costo de los terrenas
Aumento del precio del metro cuadado
[en délares)
Inseguridad juridica
Menor Inversion en obras privadas
Falta de alternativasrentablesdonde
invertir los pesos argentinags

Menor disponibilidad de terrenos parala
construccian

Menor Inversién en cbrasplblicas

Opcicnes
que ==
mantienen

igusl

Opcianes
que bajen
de pasicidn

DESARROLLADQORES INMOBILIARIOS

¢, Qué sector movilizé la construccién en su region en los Gltimos cuatro meses?

20



ESTUDIO DE OPINION

En la ultima medicién el “sector agropecuario” se mantuvo como el motor mas importante de
la inversion en construccion para los encuestados, aunque en esta oportunidad perdio
importancia relativa a manos de los “sectores de servicios” y de la “inversion
privada/particular”.

¢ Qué sector esta movilizando la construccion en su region en los ultimos 4
meses? (Guiada)

Mineria Sector
2% Gubernamental

/ 1o _» B2%Ns/Nc

tros . -~=~
_10%%

Industria
10%:

Agropecuari
21%

omercios

15%

Inwersion :
privada Sector [ Muestra anterior
{particulares EMVICoSo e rareare
cnsumidor terciarioc
final} {EKF‘.Ep‘tD
8% Turismo)
11%

Base: 548 casos

sarviolos o
ferolarks
(exoepic
Turismo)

e

El “sector agropecuario” concentré 21% del total, es decir 9 puntos porcentuales (pp) menos en
relacion a la mediciébn de marzo de este afio y 6 pp menos en relacion a noviembre de 2013. En las
regiones Centro y NEA fue el principal sector (con 40% y 28%, respectivamente) y en Cuyo y
Patagonia comparti6 el liderazgo con otros sectores (1 en el primer caso y 4 en el segundo caso; ver
grafico mas abajo).

Detras del “sector agropecuario” se ubicaron “comercios” y “sector gubernamental” (15% en cada

caso), “sector servicios o terciario” (11%), “industria” (10%), “inversion privada” y “turismo” (8% en
cada caso), y mineria” (2%).
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¢ Qué sector esta movilizando la construccion en su regién en los ultimos 4
meses? (Guiada)

B Agropecuario B Industria

o Turismao B Mineria

Sector Gubernamental W Comercios
Sector servicios o terciario (excepto Turismo) Inversion privada

A0

14%%%  14%%

]

BUENOS AIRES CENTRO PATAGONIA

En Buenos Aires lideré “comercios”, con 20%, seguido por “sector agropecuario” (16%) y “sector
servicios o terciario” (15%). En la region Centro liderd en forma clara el “sector agropecuario” (40%).
En el NEA también lideré el “sector agropecuario” (28%), seguido de cerca por “sector gubernamental”
(22%). En el NOA se dio la inversa, con el “sector gubernamental” a la cabeza (29%) y el “sector
agropecuario” en segundo lugar (19%). En Cuyo estos dos sectores igualaron en importancia relativa
(20% cada uno), seguidos por “comercios” (16%). En tanto, en Patagonia cinco sectores compartieron
igual porcentaje (14%): “agropecuario”, “industria”, “turismo”, “comercios” y “sector servicios o
terciario”. Luego se ubicaron “mineria” (fue la regidn en la que obtuvo la mayor importancia relativa) y
“sector gubernamental”’, ambos con 11%, y en ultimo lugar, con 8%, quedd “inversion privada”.

Excluyendo el precio, al momento de elegir una vivienda para vivir, ¢gqué importancia cree que
tiene para el consumidor final cada uno de los siguientes atributos?
En la dltima medicion los estudios de arquitectura y las inmobiliarias ubicaron en primer lugar a la

ubicacion como un atributo muy importante al momento de elegir una vivienda para vivir (ademas del
precio). En segundo lugar colocaron a la seguridad y en tercer lugar a la calidad.
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Excluyendo el precio, al momento de elegir una vivienda para vivir, { qué
importancia cree que tiene para el consumidor final cada uno de estos

atributos?* (Guiada)

Paor favorcalifiguelosde 1 a 10, siendo 1 Mada importantey 10 Muy importante. También podra
sumar otro aspecto que Usted considere relevante y que no ha sido incluido en este listado.

Ranking Ranking Ranking Ranking
Atributo Muestra 7 Muestra & Muestra 5 Muestra 4
[Octubre 2014) [Marzo 2014) [Noviembre 2013) [Julic 2013}

* La pregunta fue
UBICACION 2 1 3 realizada sole a los que
indicaron como
SEGURIDAD 1 2 2 actividad “Estudic de
arquitectura” o
CALIDAD “Inmobiliaria™

AMBIENTES

ILUMINACION

ACCESD A TRANSPORTE

)5 VERDES

AMENITIES

Base: 180 casos.
“Estudio de arguitectura” / “Inmobiliaria”

¢En qué fase o etapa de construccién estan sus proyectos?

Los desarrolladores inmobiliarios y los arquitectos indicaron mayormente que se encuentran en la
etapa de “proyecto/aprobacién/inicio” (38% y 36%, respectivamente).

Por su parte, entre los constructores dos opciones fueron las mas elegidas:
“proyecto/aprobacién/inicio” y “en terminaciones/finalizando”, ambas con 29%. Y los que estaban con
la obra “avanzada” fueron otro 28% del total.

Pero también debe sefalarse que crecid la proporcién de actores sin proyectos. En el caso de los
constructores/empresas constructoras subio de 9% en marzo pasado a 13% en esta oportunidad. En
el caso de los arquitectos, subié de 4% a 9% entre iguales periodos. So6lo en el caso de los
desarrolladores inmobiliarios se mantuvo en 3%.
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ESTUDIO DE OPINION

¢ En qué fase o etapa de construccion estan sus proyectos? (Guiada)

W Provecto, Aprobacion, Inicio
B Avanzada
m En terminaciones/ Finalizando

B No tengo proyectos en este momento

35%

Constructor/Empresa constructora Estudio de Arguitectura Desarrolladoresinmobiliarios

Base : 150

Base : 148 Base : 35

* La pregunta fue realizada s0k 3 los que indicaron como actividad "Desarre lado res inmobiliaries™;
Arquitectura” ¢ "Constructe r/Empresa constructora”™

Costo de construccion en dolares en los proximos doce meses.

En la ultima encuesta 54% consider6 que el costo de construccion en ddélares aumentara en los
préximos doce meses (-4 pp respecto a marzo de 2013), 23% afirmd que se mantendra estable (+3
pp) y 17% sefialé que el mismo bajara (+3 pp).

En todas las regiones predominaron las respuestas referidas a un aumento esperado del costo de
construccion en délares. Sobre todo en las regiones NOA, Cuyo y Patagonia, con 65%, 67% y 65%
del total, respectivamente. Completaron Centro, Buenos Aires y NEA, con 54%, 51% y 49%, también
respectivamente.

En Buenos Aires, Centro y Patagonia, en segundo lugar se ubicaron los que esperan que el mismo se
mantenga en los proximos meses, con 23%, 22% y 17%. En cambio, en NEA, NOA y Cuyo, la
segunda opcion correspondié a una disminucion esperada del costo de construccion, con 26%, 18% y
21%, respectivamente.
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ESTUDIO DE OPINION

é Como cree que evolucionara el costo de construccion en ddélares en los proximos
doce meses? (Guiada)

——Crecerd —a—Disminuira

—-Se mantendra igual

Muestra 2 Muestra 3 PMuestra 4 (Julio PMuestra 5 PMuestra 6 PMuestra 7
(Octubre 2012) {Marzo 2013) 2013) {Nowiembre {Marzo 2014) [Octubre 2014)
2013)

*Los walores gue no suman 13054 las diferencias comesponden a casos de “no sabe/no responde”™ y “Otros™

¢ Como cree que evolucionara el costo de construccion en délares en los proximos
doce meses?
SEGMENTADC POR REGION

W Crecera
o 52 mantendra igual

m Disminuira

BUENOS AIRES PATAGONIA

Base : 548 casos

* Los walores gue no suman 1003 las diferencizs comresponden 3 casos de “no sabe'no responde”™ w "Otros”
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ESTUDIO DE OPINION

Costo de los materiales de construccion en dolares en los proximos 12 meses.

Del total de encuestados, 64% consider6 que aumentara (-1 pp respecto a las tres mediciones
previas), 20% que se mantendra sin cambios (+2 pp en relacién a las dos mediciones previas) y 12%
que caera (+3 pp respecto a marzo del corriente afio, idem a noviembre de 2013).

En todas las regiones mas de la mitad de los encuestados se inclind por un aumento del costo en
dolares de los materiales en los proximos doce meses.

Las mayores proporciones de respuestas referidas a un aumento del costo en doélares de los
materiales se registraron en: NOA, Cuyo, Centro y Patagonia, con 68%, 68%, 66% y 65% del total,
respectivamente. En Buenos Aires concentraron 60% de las respuestas y en el NEA representaron
56%.

¢ Como cree que evolucionara el costo de los materiales de construccion en
dolares en los préximos doce meses? (Guiada)

—+—Crecera —-5e mantendra igual =i~ Disminuira

Muestra 2 Muestra 3 PAuestra 4 (Julic Muestra 5 Muestra & Muestra 7
[Octubre 2012) (Marzo 2013) 2013) [Nowviembre [Marzo 2014) [(Octubre 2014)
2013)

* Los valores que no suman 100% las diferencias comrmesponden a casos de no sabeind responds” y "Otros™
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¢ Como cree gue evolucionara el costo de los materiales de construccion en
dolares en los proximos doce meses?
SEGMENTADO POR REGION

B Crecera

M 52 mantendra igual

B Disminuird

65%%

155% 15%

BUENOS AIRES CENTRO PATAGOMNIA

= Los walores gue no suman 100% las diferencizs correspondsen 3 casos de no sabe/no responde”™ y "Ortros”

Valor del metro cuadrado en délares paralos proximos doce meses.

En linea con la reacomodacion gradual del mercado inmobiliario (a la baja), en cada nueva EOC
desciende lentamente la proporcién de encuestados que espera una suba del valor en ddlares del
metro cuadrado. En esta oportunidad cay6 a 48%, retornando al guarismo que se habia registrado en
las primeras mediciones (-3 pp respecto a la encuesta anterior). Asimismo, subié otros 4 puntos
porcentuales la proporcidn de encuestados que esperan una baja del mismo (de 18% a 22% entre las
ltimas dos EOC; +7 pp desde la EOC N° 4).

Por su parte, la proporcion de los que creen que se sostendra pasoé de 23% a 25%.

Al desagregar las respuestas por regiones geograficas, en todas prevalecio la expectativa de un
incremento. En NOA, Patagonia, Centro y Cuyo se observaron las mayores frecuencias relativas
(56%, 55%, 52% y 52%). En cambio, en Buenos Aires se registraron los guarismos mas moderados.
So6lo 39% espera un incremento, 28% un mantenimiento y otro 28% una caida. En el NEA los
guarismos fueron 43%, 29% y 23%, respectivamente.
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cComo cree que evolucionara en dolares el valor del metro cuadrado en los
proximos doce meses? (Guiada)

—4—Crecerd =m-5Se mantendra igual == Disminuira

Muestra 2 Muestra 3 Muestra 4 (Julic Muestra 5 Muestra &6 Muestra 7
(Octubre 2012) (Marzo 2013) 2013) (Mowviembre (Marzo 2014) (Octubre 2014)
2013)

= Los valores gue no suman 100% las diferencias comresponden a casos de "nd sabeing responde™ w "Otros™ 48

Buenos Aires y Cuyo mostraron las mayores proporciones de respuestas referidas a una baja del
precio del metro cuadrado en délares, con 28% y 29%, respectivamente. En las demas regiones, la

proporcion de esta respuesta se ubicé entre 25% y 21%.

¢ Como cree que evolucionara en ddlares el valor del metro cuadrado en los
proximos doce meses?
SEGMENTADO POR REGION

H Crecera

M Se mantendra igual

M Disminuira

55%6

BUENCS AIRES PATAGOMIA

Base: 548 casos

= Los walores gue o suman 100% 1= diferenciss corespondsn 8 casos de "o sabeino responds™ yw "Obros”
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ESTUDIO DE OPINION

Perfil actual del cliente.

En la dltima medicién del conjunto de constructoras, estudios de arquitectura y desarrolladores
inmobiliarios, 31% sefalé que sus clientes adquieren las viviendas como bien de inversion (-5 pp
respecto a la medicion previa, segunda caida consecutiva). Otro 29% sefialé la adquisicion para uso
propio (-4 pp) y 23% sefalé que es para refaccion o ampliacion de viviendas propias (+5 pp). Las
categorias otro y NS/NC concentraron 7% y 10% del total de respuestas, respectivamente (en
conjunto ganaron 3 pp; +6 pp en las ultimas dos mediciones).

¢ Como describiria usted el perfil actual de sucliente ala hora de invertir su
dinero? * (Guiada)

Refaccion de
wivienda propial

Ampliacion de \ . . a
Adquisicion de viviendapropia * La pregunta fue realizada solo a bs que indicaron

wviviendapara 2384 como actividad “Constructo r-Emp resa constructora™ ;
inwversion “Estudic de arguitectura™ y “Desarro ladores
3% inmebiliaries”

No lo sef Ho
contesto
10%:

Adgqulskokan
de wihvienda
pars
brrwershon
Eo)

Adquisicion de
wiviendaparauso
propic
25%

Base: 331 casos. “Constructor/Empresa constructora™
; “Estudio de arquitectura” y “Desarrclladores z‘q“‘:‘l‘:r'&:
Wi
inmobiliarios™ para uso
propilo
1%

El destino de inversion predominé entre los desarrolladores inmobiliarios y las constructoras, con 32%
y 34% del total de respuestas en cada caso. En cambio, entre los estudios de arquitectura fue mas
importante la adquisicion de vivienda para uso propio (42% vs. 27% del destino de inversion).
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———

é Como describiria usted el perfil actual de su cliente a la hora de invertir su
dinero? * (Guiada)

—+—Adguisicion de vivienda para uso propio
- Adguisicion de vivienda para inversion

——Refaccion de vivienda propia/ Ampliacion de vivienda propia

T
Muestra 2 Muestra 3 Muestra 4 (Julio Muestra 5 Muestra & Muestra 7
(Octubre 2012) (Marzo 2013) 2013) {Moviembre (Marzo 2014) (Octubre 2014)
2013)

d Como describiria usted el perfil actual de su cliente a la hora de invertir su
dinero? * (Guiada)

W Adquisicion de vivienda para usoc propic * La pregunta fue realizada sk a los gue indicaron
B Adguisicién de vivie nda para nve rsicn come actividad “Constructe r-Empresa constructora™ ;
“Estudic de arguitectura™ ¥ “Desarrclladores

m Refaccion de vivie nda propia/ Ampliacion de vivienda propia . biliarics"

B Otro
mMNo lo s&f Mo contesto

Constructor/Empresa constructora E=ztudio de Arguitectura Dresarroclladores inmaobiliarios

Base @130 Base : 146 Base : 35
CAsDs CAS05 C3sos

* La pregunia fue realizada sl a o
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En esta oportunidad, la desagregacion por regiones mostré que el destino de inversion lideré por lejos
en el NEA y en Buenos Aires, con 43% y 38% del total, en términos respectivos. En cambio, en el
NEA el uso propio sumd@ apenas 3%, cuando en las demas regiones este destino concentré 20% o
mas de las respuestas totales.

En el NOA la refaccion/ampliacion de vivienda propia fue la principal respuesta, con 31%, seguida por
el destino de inversion, con 26%, y el destino de uso propio, con 25%. En tanto, en el NEA y en
Buenos Aires la refaccion/ampliacion de vivienda propia se ubicé en segundo lugar (23% y 27%,
respectivamente).

En tanto, en Cuyo lider6 el destino de inversion, con 31%, seguido de cerca por el destino de uso
propio, con 25%, y el de refaccion/ampliacion de vivienda propia, con 22%.

¢ Como describiria usted el perfil actual de sucliente a la hora de invertir su
dinero? * (Guiada)
SEGMENTADQ PORREGION

® Adquisicion de vivienda para
uso propic

B Adquisicion de vivienda para
inversidn

Refaccion de vivienda propia /|
Ampliacion de vivienda
propia

BUENOS AIRES CENTRO PATAGONIA
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¢, Cuél es el mejor método de ahorro?

En medio de las restricciones cambiarias existentes, 62% de los encuestados califico a la
construccioén como el mejor método de ahorro, y otro 19% sefialé a la compra de moneda extranjera.
Al igual que en todas las mediciones anteriores, la construccion fue la opcidn méas elegida. Sin
embargo, es importante tener presente que la respuesta a esta pregunta esta sesgada, porque los
encuestados son actores de la cadena de valor y no el publico en general.

¢ Cual cree gue es el mejor método de ahorro en medio de las restricciones
cambiarias? (Guiada)

Construccid argentinos
B2%0 8

Otros bonas
1%n

Compra de moneda
extranjera
19%

Ademas, al incorporar nuevamente la opcion de la compra de moneda extranjera, la construccion
perdié importancia relativa en comparacion con las EOC N° 2 a 6, en las cuales alcanz6 guarismos de
75% a 89% del total, para retornar al nivel de la EOC N° 1 (60%), medicion en la cual la opcién de
ahorrar en moneda extranjera también figuré (concentrando 21% de las respuestas). Otro 4%
considero6 a los bonos publicos argentinos y 7% del total optd por Ns/Nc.
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¢ Cual cree que es el mejor método de ahorro en medio de las restricciones
cambiarias? (Guiada)
SEGMENTADO POR REGION

wweos wnes | - 11
cenrvo S B -5 5%

PATAGONIA

B Construccion B Sector Agropecuario B Plazos fijos

B Acciones Bonos publicos argentinos ¥ Otros bonos

Compra de moneda extranjera

En todas las regiones mas de la mitad de los encuestados opté por la construccion como mejor
método de ahorro en la actualidad. Centro y Patagonia concentraron las mayores proporciones: 65% y
62%. Y en el NEA se registro la menor: 52%.

A la inversa, en el NEA se observd la mayor proporcion de respuestas referidas a la compra de
moneda extranjera como mejor método de ahorro, con 30% del total. Patagonia ocup6 el segundo
lugar, con 27%. En la otra punta se ubicaron las regiones Centro, Cuyo, Buenos Aires y NOA, con
16%, 21%, 22% y 23%, respectivamente.
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